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盛夏时节，集贤县福利镇金星村的农
民渠敬龙正在自家的大棚里忙着采摘自
己种植的富硒辣椒、茄子、黄瓜、草莓、富
硒牛奶香瓜等果蔬，整个大棚生机盎然，
红色的、绿色的、紫色的、黄色的满眼丰收
的景象。

“这些可不是一般的菜，是每斤能卖
到10元的富硒菜。”渠敬龙说，富硒蔬菜是
通过生物转化方法，在植物的自然生长过
程中，有机地将硒元素导入植物体内，从
而产生有机硒含量较高的蔬菜。

富硒菜等农产品在国内外市场备受
青睐，身价倍增，富硒菜能够几倍甚至几
十倍提高农作物的价值，而且在国内外市
场非常抢手。为了保证产品品质，渠敬龙
在培育过程中，使用的是高效、低毒、无残
留的绿色农药，增肥则以土杂肥、生物有
机肥为主，保证富硒菜的保健作用。

36岁的渠敬龙原来是专业合作社带
头人，现在的身份是“益嘉康家庭农场”的

“农场主”，双鸭山市的第一个家庭农场
主。多年来，他通过自己的努力实践，掌
握了一整套香瓜、蔬菜栽培技术，从育苗
到栽培，到管理，直到收获，全部运用新型
的科学技术管理，亩产值逐年上升，成为

远近闻名的香瓜、棚室蔬菜种植大户。
益嘉康家庭农场位于集贤县西郊太

平镇太林村，现有蔬菜生产基地117亩，有
117米长、11米宽高效日光节能温室15栋，
有 1287平方米的大棚 14个，注册资金 357
万元，主要以有机富硒瓜菜种植为主，年
生产富硒瓜菜 480000 公斤，净利润 96 万
元，带动周边百姓30余户。

渠敬龙种的棚室吊蔓香瓜，效益很
好。经常有村民向他求教香瓜的种植技
术，在他的影响下大棚都以吊蔓香瓜为
主，经济效益翻了一番。渠敬龙用摄像机
把当年的香瓜种植记录下来，并做了光
盘，来他这学习种植的渠敬龙不保留的拿
出光盘给他们看，并教他们怎样种植香瓜
的技术要点。有人问他怎么这么傻呢？
告诉别人不影响自己的经济效益吗？他
却说：“一个人富起来不算富，大家富起来
才算富。”

几年来，渠敬龙向农村朋友免费赠送
农业技术光盘300余张，参加团市委、团县
委组织的农村青年实用技能培训，向农村
青年传授棚室香瓜、棚室蔬菜种植技术培
训60多场次，真正成为十里八乡的农村青
年致富带头人。

农民渠敬龙 致富之路共同走

创业创新书写精彩人生
自今年初中央发出“大众创业、

万众创新”号召以来，双鸭山市把创
新创业作为稳增长的有生力量、调结
构的有效方式、惠民生的有益渠道、
促改革的有力举措，作为事关全市改
革发展稳定大局的重要战略举措来
抓。全民创业氛围越发浓厚，涌现一
批创业人物。本报记者采访了其中
的一些代表，展现他们的创业故事。

□□贾艳昕贾艳昕 王玉辉王玉辉 本报记者本报记者 刘晓云刘晓云

作为双鸭山市本地人的李大伟是去年在
寻找创业途径的过程中了解到了美团，一下
子就被点燃了激情。面对团购还未兴起的双
鸭山，他有一种大展拳脚的野心，希望在一定
程度上改变双鸭山人的消费习惯。

创业初期困难重重。在早期，李大伟每
天不停地走在拜访客户的路上，即使是已经
明确拒绝的客户，他还是不言放弃地拜访商
家、介绍美团，甚至有的时候会被当成骗子轰
出来。“有一次拜访一个商家，他刚刚和朋友
喝完酒，我给他介绍美团，在我讲解了大概两
分钟左右，他把我当成骗子，拿拖把轰我，他
朋友还是警察，让我拿出营业执照，可我一个

业务员出门怎么可能会随时带着营业执照
呢？结果他们就认定我是骗子，要抓我，我看
事情不对，只好跑掉了，接着拜访下一家客
户。”这次经历李大伟记忆特别深刻。“我的时
间很少，我连委屈的时间都没有。”他说。

那时候，李大伟给自己确定的目标是一
天拜访 30个商家，完不成不下班。他每天早
晨八点出门，晚上十一点回家，因为没有钱，
打不起车，晚上只能从御景江山走到人民广

场。每天只睡五个小时，有时候躺在床上才
发现今天还没吃饭呢，但是无所谓了，好困，
先睡觉吧。

一天天重复同样的事情，直到有一天，李大
伟接到一个电话：“您好，您这边是美团网吗？我
是商家，我想做美团。”他的第一个商家就这样到
来了，这是他在一个星期内拜访的150个商家中
的其中一个，当时就激动得一下子蹦了起来。

但是美团规定，开站需要最少 20个商家

在线，李大伟只有加快脚步，在三个星期内，
加大拜访量，和团队的另外一位伙伴像陀螺
一样从一个商家到另一个商家，从一个城区
到另一个城区，终于找到了 20个商家。2014
年 7 月 18 日，美团网双鸭山站正式点亮上
线。“我终于把全国大型团购网站引进了自己
的家乡，心里真是特有成就感！”李大伟说。

在短短不到一年时间内，今天美团在
双鸭山的年交易额已经达到了 3000 万元。
现在，李大伟的团队已经有 7 个精兵强将，
都是面向商户拓展的销售人员。包括他在
内，没有一个人是需要长期呆在办公室的，
每个人都处于在路上的状态。

市民李大伟 团购创业尝鲜者

在集贤县四达国际贸易工艺美术展销基
地，薛慧宇的“创意泥工作室”格外引人注目。

2005年6月，薛慧宇和其他大学生一样，毕
业后先后在哈尔滨、北京、上海等地打工。2011
年，一个偶然的机会，她接触到了创意泥这种安
全、无毒、柔软、颜色鲜艳而且做出的作品可以长
久定型的玩具泥。有一定美术功底的她萌生了
用创意泥背后的商机进行创业的想法。

说干就干，她在网上找到货源，自己动手
用创意泥制作了一些作品，回头跟姐姐薛慧
敏、薛慧娟商量创业的事。

三姐妹分别毕业于东北农业大学、东北财
经大学、佳木斯农业职业技术学院。大学毕业
后，她们都有过在外漂泊的经历，在外漂泊的人
无论走得多远，心中始终惦念的还是家乡。三
姐妹一拍即合：“回乡创业，做创意泥！”

三姐妹筹集了几千元资金，在客流比较集
中的集贤家乐购超市租了一节柜台，开始了卖
创意泥作品的小生意，正式成立了三慧文化用
品经销有限公司。总经理由三妹薛慧宇担任，
大姐薛慧敏负责采购，二姐薛慧娟负责研发，同
时薛慧宇也负责在互联网上的销售。

大学毕业生站柜台，这让身边一些朋友
很吃惊。薛慧宇回忆道：“遇到一些朋友她们
往往是先夸我，‘慧宇呀，你手可真巧，这些东
西太好玩了，太漂亮了！’我听着正美着呢，人
家话锋一转又说，你以前不是当办公室经理
挺好的么，好好的大学生弄个小柜台摆摊，要
收入没收入要地位没地位的，咋想的呀？”

“如果想要扩大营业额，网络销售才是主

要经营目标。”三姐妹坚定了目标。为了确定
市场定位，2011年 9月她们在北京漂了一个
多月，白天考察市场、研究网络销售，晚上还
出去摆地摊了解市场需求。回家后，三姐妹
结束了柜台开了个新店面专心经营网店。

“一开始在网上每天也就三五单生意，直
到有一天上海的一个买家一下就订了一万多
元钱的大单子，这才让我们的生意开始步入
了正轨，越做越大。现在的订单纷至沓来，我
们足不出户就可以赚到钱。”薛慧宇说，“2012
年，年纯收入30万元；2013年，年纯收入70万
元；2014年，年纯收入 170万元，预计今年效
益会比去年更好。”

随着创意泥被大众所熟知并认可，厂家
从原来的全国十几家发展到几百家，网上销
售越来越艰难，价格越来越低。三姐妹通过
几年的市场把控，了解到创意泥材料包是一
个趋势，但是各大厂家还都处在打价格战的
火热当中。于是，她们准备开始行动，快速转
型占领市场先机。如今她们的创意泥有了一
百余种图案，并编写了教程。“网上无死角，现
在的销售已经覆盖全国及港澳台地区。”

现在，四达国际贸易工艺美术展销基地
免费为三姐妹提供一千余平方米的场地，用
于创意泥的生产加工及制作，实现了产销一
条龙，在这里每天都有二三十名员工在不停
地忙碌，产品供不应求。

小小的创意泥让薛慧宇三姐妹寻找到了
人生的大梦想，在色彩斑斓的童话世界里，她
们正实现着自己的人生价值。

大学生三姐妹 回乡创业更精彩

创意泥的生产加工基地。 李学军摄

过去，大叶沟经营所是双鸭山林业局的主伐林场。全面停
伐后，如今，大叶沟人依靠一场多品、绿色特色产业发展，形成家
家做买卖、户户搞经营、人人会赚钱的火热局面。

在大叶沟经营所，记者随意走进职工家中，到处都能看到这
家养30只鸡、90箱蜂、10头牛，那家养10只鸭、15只羊、10头猪，
同时还搞点土地种植。规模虽有大小，但家家都有个产业。

林下参种植是大叶沟的特色产业，职工罗凤全早在八年前
开始种植林下参，现有30亩地。近日记者随同她沿着蜿蜒的山
路，来到她的林下参家庭林场。

稍事休息后，罗凤全就拿起镰刀开始一天的除草工作。“为
了不影响地下参体的形态，除草是很关键的一道程序。”她说，

“开始种植的几年我几乎天天早上都带着镰刀、铁锹来这里除掉
比林下参高的杂草。”

林下参适合山参生长的自然环境要求，必须是天然环境，不
用农药，小苗生长需要人工管理。在林下种植，生长环境条件要
求高，树林不能太密，也不能太疏。八年来，罗凤全几乎长在了
山里。每年春天以后她都是早上 5点多起床，简单吃过早饭就
扛起工具到山上除草，中午回家吃饭休息，下午继续工作。

目前，在大叶沟种植林下参的有三户，尽管种参非常辛苦但
效益可观，今年又有四户职工申请了林下参种植。

此外，尹茂生养了90箱蜂，平均每天可以产65公斤蜂蜜，每
箱蜂除去成本还能赚850元。天气好、蜂蜜行情好、蜜蜂产蜜多
的时候，一年靠养蜂收入可达到10万元。还有刘世德坚持16年
种木耳，在双鸭山市场打出了“大叶沟木耳”的名号，今年带动全
所木耳栽培15万；叶凤兰承包的100多垧五味子种植区，5户林
蛙养殖户以及林下管护松茸蘑专业户，也正期待着秋天的好收
成……

大叶沟经营所在发展职工二次创业的过程中，紧紧抓住季
节性强、周期性短、市场销售好、收益快的产业，积极探索，稳步
推进。也正是这周期短、见效快、风险小，职工都能干、技术要求
不高的一个个小产业，做足了大叶沟经营所发展家庭经济致富
的大文章。2014年，职工的人均收入达2.2万元。

“目前我们集体抱团闯市场的意识还很薄弱，今后，经营所
会逐步成立合作社，注册品牌，给以更多的政策性优惠条件，从
而实现全民创业的转型发展之路。”所长位照民信心十足地说。

林场职工罗凤全
二次创业展新颜

□刘晓云

“大众创业”“草根创业”百花齐放，眼下双鸭山全市上
下正激发起创新创业的热情和干劲，一个个创业创新的故
事，既是勇于打拼的创业故事，也是敢为人先的创新实践，
体现了双鸭山的城市精神。

创新创业其时已至、其势已成、其风正劲。让广大创新
创业者“创得了、活得下、做得大”，强化服务保障已刻不容
缓。记者了解到，双鸭山正落实支持创新创业的各项优惠
政策，以“四证合一”为切入，做好简政放权，认真执行前置
改后置、注册资本登记制度改革，激发各类市场主体投资创
业热情，努力为大众创业、万众创新提供良好的政策环境。

此外，该市近期多次召开推进“互联网+”工作和电子
商务座谈会，整合各类创业方面的政策，突出支持电子商
务方面的创业，健全创新创业培训体系，加强创新创业人
才培养和引进，通过电子商务的蓬勃发展助推大众创业、
万众创新。

创业创新，成就了创业者们的燃情岁月，创新创业也必
将为双鸭山大地成就再一季的丰硕成果。

创业风正劲

近日的一个早上6点钟，龙煤集团双鸭山
矿业公司七星矿人力资源再就业管理中心的吴
凤君就从家出发了，目的地是双鸭山发电厂。

吴凤君是原七星矿采煤区机电车间一个
段长，在 2014年7月七星矿因资源枯竭、实施
关停转身的历史转折时期，作为符合“50岁30
年工龄”条件的人员内退了。一下子从干了大
半辈子的岗位离开，吴凤君心里没着没落的，这
不老不小的，可怎么办？他主动联系到双鸭山
发电厂一位主管检修业务的负责人，问有没有
机电维修的活可以干。毕竟是大矿正规队伍出
来的，有工作经验，又有培训基础，试用后对
方十分满意，把检修任务全包给了他。

吴凤君说，光我一个人找到活干还不行，得
想着我的哥们啊！于是他又联系了原来干机电
技术的五六个人常年在双鸭山发电厂承揽电
气、电焊、保暖、防寒、机电检修工作，每天工资
60、70、80元不等，中午厂子还免费供一顿饭。

随着被厂子越来越信任，吴凤君又相继
带出另外几伙人，目前总人数在三四十人。
这些人每天或者坐火车，或者骑摩托车奔赴
新的工作岗位，老哥几个凭着精湛技术和认

真负责的精神，再闯出了一片新天地。
和那些为矿上工作了大半辈子的老员工

不同，1979年出生的孙树洲是一名巷道掘砌
工，改制之后他成为离岗培训人员。煤矿的
机电技术他没有吴凤君他们精，但他同样有
一双勤劳的双手。

他曾骑着三轮子跑几十里山路去拉泉水
回矿上卖，一桶水卖 5元，除去来回路上 100
多元油钱，就剩几十元钱，他也干。他还给一
家熟食店打工，帮着买料、加工，后来干脆自
己也开了一家熟食店，几番折腾下来，现在开
了一家门脸不小的建材商店，手下雇了几个
人，专做室内装修。铺砖、水暖、刷墙、电照这
些活干得有模有样，木匠活能做，瓦匠活也
接，等到旺季的时候更忙得不可开交，每月的
收入较为可观。

面对严峻的企业内外部形势，今年以来，
龙煤集团双鸭山矿业公司紧紧围绕“安全、改
革、扭亏、稳定”四大任务，进一步解放思想，
转变观念，全力抓好组织化带领员工创业闯
市场工作，妥善安置转岗分流员工，多渠道开
辟增收创效新路径，全力推动企业解危度困。

矿工吴凤君 自主创业路亦宽

□董力刚 程名 张英扬 本报记者 刘晓云

俗话说，林区迎宾不用酒，捧出绿色就醉
人。近日，记者从双鸭山市区驱车86公里，一
路颠簸来到了双鸭山林业局青龙林场。

走进这个偏远的林场，映入眼帘的是一派
美不胜收的田园风光：漫山遍野的绿色、错落
有致的民居房、干净整洁的道路……一条清澈
小溪汩汩穿场而过，鸭子在溪水中嬉戏，石桥、
田野、古树、民居，恬静秀美的场容场貌，构成了
一幅世外桃源的美丽画卷。

也许你不知道，1984年建场的青龙林场由
于受人口少、施业区面积小，支柱产业单一，水
土流失严重，旱涝灾害时有发生等诸多因素的
困扰，职工生活质量一直很低。“山上变银行，山
下变粮仓。”这是青龙人的梦想，也是历任场两
委班子因地制宜做好“山上文章”的发展思路。

从上世纪80年代初开始，青龙林场开始在
山上植树造林，现在场内每个山头都是森林涌
翠、树木茂盛，每年仅“靠山吃山”一项就为场里
职工带来不小的经济效益。

做好“山上文章”后，青龙人又做起了“山下文
章”，依托土地资源继续做好订单农业发展，扩大
订单种植规模，提高职工收入。进一步发展养殖
业，增加养猪、养羊、养鸡、养蜂规模，增加美国大榛
子种植面积，开发大理石资源，发展签单式紫苏种
植产业，以市场为依托走稳步发展道路。

在众多的养殖业中，该场职工杨庆元利用
多年养殖经验，采用散养方式发展野猪饲养，
他家的野猪喝的是山中矿泉水，吃的是中草药
和绿色山野菜，现如今这个占地20多亩地的养
殖场，已存栏150只野猪。由于他家的野猪肉
口感好、肉质细嫩、绿色无公害，深受广大消费
者欢迎，每年的经济效益都在10多万元左右。

如今，新的发展思路又在这个场领导班子
脑海中酝酿，建测土配方施肥检测站，与天兴
集团合作开发粮食仓储库。

靠生态致富的青龙林场，未来的发展规划
依然定位于生态。该场书记董海龙告诉记者：

“青龙最大的优势就是生态资源丰富，我们的
目标是打造生态、休闲、文明特色园林场，保护
原生态，发展绿色农业，向青山要效益。”

山上建“银行”山下变粮仓
青龙林场的生态发展经
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林场职工刘世德在准备木耳栽培。董力刚摄

渠敬龙的富硒葡萄。 安贺摄
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