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互联网浪潮风起云涌，打破
了传统的商业业态，也更新着人
们的观念，更为无数勇于探索尝
试的人插上了逐梦的翅膀。今
天，我们在这里讲述的三个普通

“微商”成功创业的故事，再次显
现了互联网“风口”的力量。善
抓机遇，敢想敢试，每个人都能书
写一段属于自己的传奇。

□文/摄 张树永 王月迪 本报记者 邱成

21岁的孟祥东是黑龙江商业职业学院里有名的大学生
创业明星。他多次代表学院参加各种技能大赛获得了数十项
荣誉 ,受邀到省内外大中小学校和企业集团传经送宝，获得
社会各界的广泛赞誉 。

孟祥东上高中时就喜欢到网上学习经营，不仅做了大量学习
笔记，储备有关电商方面的知识和资料，还专门去向做淘宝生意
的亲戚学习经验。他曾代理一个亲戚的产品，不到三个月的时间

在淘宝做到一个钻的业绩，并有了10万元收入。掘得了第一桶
金的他考入黑龙江商业职业学院后，所学的专业是市场营销，很
快就接手学院淘宝创业社团，和同学们一起做电商创业。

这几年，他把代理的品牌产品和团队进行重新筛选整合，
加大招商团队的扩编力度，把多年的淘宝经验和学到的微商
知识整理成专业培训教材做成ppt，每天给同学们进行三个小
时的培训。经过一年多的微商以及网店运营，目前他拥有千
余人的团队，并创建了两家科技公司，效益不断提升同时，也
带动了大批志同道合的年轻人共同参与到创业中来。

□文/摄 本报记者 蒋国红 苏强

2008年，张雪松创办了绿色农产品
种植、养殖、生产加工及销售的大庆老街
基农副产品有限公司，目前采用“公司+
合作社+生产基地+农户+超市”的发展
模式，实现了由松散式到规模化、科学化
的基地生产，合作社年生产能力达到5万
多吨。

那时，电子商务还方兴未艾。有远
见，懂技术的张雪松在公司成立的第二
年便开通了电子商务，进入阿里巴巴批
发网，入驻淘宝网并开通微商城，又借助
政策扶持，与多个政府网络平台合作，使
销售渠道进一步拓宽。她通过电商业务
的开展，打破了产品销售时间上和空间

上的限制，使肇州县的老街基产品销往
全国20多个省市。

张雪松说，农民们由于缺乏相关信
息，种植的粮食销路不好，还卖价低。开
通电子商务后，她要求工作人员定期整
理有价值的农产品市场信息，编辑成册，
发放给农民，帮助他们选择种植品种。
目前已有两百多人在张雪松的公司实现
就业，下属四个专业合作社和两个子公
司带领千余户农民走上了致富路。

近两年，企业先后开发了脱水蔬菜、
糯玉米浆、红高粱酒等粮菜深加工项
目。现已拥有“老街基”牌产品 7大系列
160多个品种，其中“肇州大瓜子”和“肇
州糯玉米”两个产品获得国家地理标志
认证。

□文/摄
本报记者 刘心杨

来自桦川县的刘春玲，
个子不高，精致的五官中还
透着几分淳朴。一年多前，
一个偶然的机会，让这个农
家女萌生了网上淘金的念
头。她不顾家人和朋友们
的劝阻与猜疑，东拼西凑了
25万元的代理费，成为某品
牌的总经销。创业之初，她
经历了许多挫折与迷茫，甚
至一度想放弃，但凭着一股
子不服输的劲头儿和对微
商前景的坚定信心，她最终
坚持做下来并取得了不俗
的业绩，从一个分管十几人
的销售经理成长为一个拥
有两三百人电商团队的带
头人，从一个月入千元的上
班族到月收 3 万元的品牌
CEO。刘春玲，也成为农民
电商创业的优秀典型，受到
有关部门的关注与扶持，不
久前被授予省“三八红旗
手”荣誉称号。

作为电商创业大潮中的
一员，刘春玲由衷地感慨，互
联网给普通人提供了施展潜
能的广阔空间，电商门槛低、
灵活性强，成就了无数人创业
梦想。眼前，为了拓宽销售渠
道，刘春玲正在积极学习和研
究各类网络购物平台的特点
与供需关系。“市场瞬间万变，
商机无处不在，只有不断学
习提高，才能跟上形势，捕
捉机遇，继续做大做强！”刘
春玲信心满满。

电商“女强人”带动千余农民致富
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大学校园里的“创业明星”

抓机遇“搏”出精彩一片天

① 销售网络覆盖全国各地。
② 合作社基地里养殖的大雁等珍禽。
③ 在酿酒车间与工人交流。
④ 到农家走访，引导农民调结构。
⑤ 公司的名优品牌在网上叫响。
⑥ 规模化生产提升效益。

定期给同学们讲授网络营销技巧。

创业成功，让小孟意气风发。
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