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□王天驰 周梦雪 本报记者 马一梅

火红的五味子、翠绿的松塔、桔红
的沙棘果、金灿灿的玉米、黑亮亮的木
耳……深秋时节，各式丰收的“色号”装
点着龙江森工林区。在绿色食品、农林
生产等领域，林区各地的新品种尝试“上
马”、传统产业再升级、特色种植如火如
荼，职工群众们脸上洋溢着幸福笑容，忙
着采摘绿水青山结下的金色硕果。

林海深处稻花香

近一段时间以来，走进各林业局有
限公司的山上林（农）场，肥沃的黑土地
上，现代化的农业机械机声隆隆，在街道
上和晒场中，金色的玉米、大豆、水稻等
粮食更是堆成了一处处小山……

苇河林业局有限公司青山、东风两
个林场，与五常市毗邻，距“稻花香”水稻
主产区不足50公里，相同的气候、土壤以
及水源，使两个林场产出的大米，色泽、
口味十分接近正品“稻花香”。收稻时
节，家家都会飘出新米的香气，绿色种
植、品质纯正、晶莹剔透、雪白清香的米
饭，甚是诱人。

两个林场每年种植近2万亩水稻，产
出的大米一直都是市场上的“抢手货”，
种植户们的收入，也随着大米市场价格
的不断上扬而节节攀升。

今年苇河林区夏季雨水偏多还有洪
涝发生，给水稻的抽穗扬花带来了不利
影响，为此，多种经营局和林场技术人员
深入田间进行现场指导，及时破埂放水，
使水稻获得了饱满的日晒，促进了水稻
的生长和成熟。职工王学明告诉记者：
趁着晴好天气赶紧抢收、晾晒、脱粒、碾
米，今年的大米，准能卖上好价钱。

这个收获季，山河屯林业局有限公
司长征经营所职工们像陀螺一样快乐地
忙碌着。

冒着热气的大锅灶里，一个个甜玉
米飘出阵阵香味，庭院的晾晒架上，甜玉

米粒正懒懒地享受阳光浴。今年经营所
的甜玉米成熟后没像往年一样直接卖给
粮食贩子，而是在收割完后，经过蒸煮、
晾晒、脱粒后磨碎成小 子出售。当地
人说，按照目前一斤小 子 5 块多的售
价，和过去直接卖“粘大棒”相比，一公顷
能多挣2万到3万元。

北药种植致富增收

打“生态”牌，走“绿色”路，做林字头
“文章”，林下北药种植正在成为林区职工
群众转型发展和致富增收的金“药匙”。

沙棘油软胶囊、沙棘干粉、沙棘果
干、沙棘茶、沙棘原浆……在首届黑龙江
中医药产业博览会上，八面通林业局有
限公司的产品向人们展示了沙棘的诸多

“功效”。
2015年以来，八面通林业局以天然

林保护工程和退耕还林工程为依托，采
取“生态+经济”的创新模式，结合水土流
失治理，大规模发展冬果沙棘种植，集中
打造了五条沙棘谷，全局沙棘总面积达
50000亩，成功建设成稳定的工业化冬果
沙棘原料基地，并完成国家农产品地理
标识认证和有机食品认证、日本有机农
产品认证等八项认证。

企业的扶持和引导，给职工群众带
来实实在在的收获。据八面通局三兴经
营所职工王广琪介绍，“林业局年年办沙
棘管理培训班、请技术员来指导种植技
术。由于管理得好，今年结果比去年更
多，收了两万多斤，能赚八万多元！”

不久前在八面通局召开的国际沙棘
协会（中国）沙棘企业联合会 2019年年
会上，八面通局也立下目标，从2022年开
始每年向全国沙棘企业提供最少 5万吨
优质沙棘原料，使沙棘真正成为国家的
生态树、人民的健康树、企业的增收树、
百姓的摇钱树、旅游的景观树。

在亚洲最大五味子种植基地的清
河林业局有限公司，种植户徐大龙给记
者计算了一笔账：“今年在基地内承包

了 2.5 公顷五味子地块，共采收五味子
鲜果 17000 斤，按当前市场价每市斤 7
元计算，收入将近 12 万元，高出传统农
作物七八倍。”

在第一年试种返魂草的东方红林业
局有限公司青山经营所，负责人告诉记
者，“跟之前的金莲花、苍术一样，返魂草
今年的试种也非常成功！”

东方红局还计划利用五年时间打
造北药育苗、示范种植、初加工、示范展
示四大基地，使林区北药培育和种植规
模达到 20万亩，形成公司及职工群众各
十万亩的格局，并向绿化、美化、退耕、
还湿等领域扩展，合力创建东方红北药
地理标志产品及“东方红北药之乡”品
牌，形成市场+基地+公司+种植户的合
作经营模式。

这个秋季，随着沾河林区第一批甜百
合种球的落地，沾河局长白山甜百合种植
示范基地初步建立。下一步，他们计划在
今年种植的600亩甜百合种植和示范基地
的基础上，努力壮大甜百合产业发展，力
争打造一个10万亩的甜百合种植基地，将
种植、加工、销售等做成链条式产业，为林
区趟出一条特色种植新路。

特色产业闯新路

茶叶耳、元宝耳、珍珠耳……黑木耳
生产也传来丰收的喜讯。在森工食用菌
种植大局——绥阳林业局有限公司，黑
木耳生产规模达1.73亿袋，种植从业人员
达16000余人，今年黑木耳产业预计实现
产值 5.1亿元，实现利润 2.2亿元，已成为
绥阳局名副其实的富民产业。

但他们并不满足，不断进行特色产
业的探索。该局新青经营所看准冻蘑市
场需求量增加的机遇，将两间闲置库房
改造成网兜式养菌室，生产加工了三万
袋冻蘑。利用春季挂袋木耳大棚生产结
束后的空闲期，将冻蘑进行挂袋培育。
由于棚室栽培温湿度可控，长出的冻蘑
颜色、形状好，生长周期长，得到市场的

广泛认可，取得了良好的经济效益。经
营所积极引导职工实行规范化生产、产
业化经营，通过选购食用菌研究所最新
培育的冻蘑菌种，科学调配菌包加工配
料，采取网兜式培育、挂带管理，促进了
该产业健康发展。现在，经营所年生产
木耳、冻蘑、灵芝、平菇等食用菌包达到
530万袋，由过去的木耳菌的单一经营变
为多样化发展，使老产业焕发出新生机。

紫苏，已经成为桦南局的主打产业，
目前已经形成了 10万亩种植规模，并同
步建设了桦林紫苏产业园，生产的紫苏
产品已达到9大系列130余种。紫苏系列
产品多次亮相哈洽会、文博会，今年还走
出国门，参加了俄罗斯世博会。桦南局
森工大院内，紫苏鸡蛋、紫苏煎饼、紫苏
菜肴为客商和游客们带来不一样的味觉
体验。充满特色的桦南林区，处处紫苏
飘香。

与此同时，绥棱林业局有限公司把
发展农产品种植加工产业作为重点工
作，倾全局之力，力争抓好一个项目、打
造一个龙头、形成一个产业、创建一个品
牌。他们结合林区地处低积温带、种植
结构单一的实际，紧紧围绕大豆种植和
深加工产业，转方式、调结构，重点加强
创新和科技投入，通过与东北农业大学
科研团队合作，建设了300公顷无腥味大
豆种植基地，成立了黑龙江植豆缘食品
有限公司，致力于对大豆品种和加工工
艺进行改造升级。

经过不懈的探索，绥棱局大豆精深
加工产品由以往单一的大豆油，转变为
现在的休闲豆制品系列、高端素肉系列、
大豆超微粉、冷榨豆油等健康食品，短时
间内便实现了从无腥味大豆种植、粗加
工，到大豆蛋白的深加工，再到大豆低聚
糖精加工的三级跳。

目前，绥棱局无腥味大豆精深加工
厂房正在紧锣密鼓建设，食品加工生产
线已经上马试运行，正式投产后，将吸纳
更多的职工就业。

特色种植结硕果 丰收喜悦满林区

林海收稻忙。 胥晨 本报记者 赵辉摄耳农忙着采摘黑木耳。 徐利龙 本报记者 马一梅摄

□周万常 本报记者 赵辉

今年 9月，山河屯林业局有限公
司凤凰山经营所所长、53 岁的徐国
臣，获得了“森工最美奋斗者”称号。
表彰他仅用五年的时间，带领凤凰山
经营所这个团队，像燕子垒窝一样，不
仅借凤凰山旅游风景区发展壮大了

“凤凰山民俗村”，更带领职工群众走
上了致富路。

2014年 4月 1日，国家的一纸“停
伐”令，使还没来得及做好准备的木材
主伐林场——凤凰山经营所，以及在
经营所木材生产产业链上工作的一大
批职工，顿感失落和茫然。人往哪里
去？钱从哪里来？这个担子一下子压
到了所长徐国臣的肩上。

经过反复调研，徐国臣和战友们
瞄准了近在眼前的“龙江凤凰山风景
区”，借景区发展自己的思路，一下子
被打开了：带领职工群众开办新的旅
游项目，带动凤凰山景区实现“四季
游”，解决职工和家庭宾馆半年忙、半
年闲、半年无收入问题。徐国臣和班
子成员将目光盯在了经营所东南 2.5
公里处的 8 万平方米的多种经营用
地上。这块闲置场地，坡度可以滑
草、戏雪，附近还有鱼塘可以自然垂
钓，适合配合凤凰山的观光旅游。于
是，他们决定在此建设一个东北民俗
文化村，集冬季冰雪旅游，夏季民俗
观赏于一体，可林中小憩、赏绿观花、
自然垂钓，可餐饮、娱乐、住宿，打造
职工群众集资入股的“农家乐”式的
旅游度假村。在经营所党员干部带
动下，36名干部职工以自愿入股的形
式筹集资金 200余万元，建起了拥有
20 余间客房、功能齐全的“凤凰山民
俗村”，民俗村有民居、餐厅、展览馆、
伐木体验场、滑草戏雪、垂钓、采摘，集
吃住玩购于一体。

2017 年，他们又发动职工集资
200多万元，新建、扩建了“民俗村”，
1180平方米可同时容纳500人用餐的
多功能大厅，1200平方米开设酒坊、

煎饼房和适宜集体居住的大通铺火炕
民居的“关东大院”，让游客过足“山大
王”的瘾，500多（种）件林区生产生
活老物件的民俗生活馆，让人置身于
林区的百年发展情境中。客人来了，

“村民”扭起“东北大秧歌”，大姑娘、小
媳妇坐在炕上“剪窗花”，也可自己动
手“剪一个”。穿着羊皮袄的守门人，
对上“暗语”方可“进山”。再看看村民
养殖的鸡鸭鹅狗、森林猪鸡绿色生态，

“八大碗”农家菜物美价廉、南北皆
宜。豆腐坊、磨米坊、火烧坊、山货坊
等一系列满足游客参观体验式项目一
应俱全。在此，游人可以啃着冻梨冻
柿子冰糖葫芦，吃着刚出锅还烫嘴的
大煎饼、粘豆包，喝着冒着热气的新磨
的豆浆和自酿的烧酒，还能亲身体验
剪纸、摊煎饼、推石磨磨豆浆等劳动场
景，其乐融融。

现在，“民俗村”手机信号全覆盖，
国电接通，拥有固定资产 1000 多万
元，年营业收入由两万元到如今的
100余万元，36名“股东”每年都有分
红，打工者可以月入2—3千元。凤凰
山经营所先后荣获了几十项荣誉称
号，“凤凰山民俗村”更成为了展示新
林区的一个“窗口”。

伴随着凤凰山旅游的名气越来也
大，凤凰山经营所在徐国臣的带领
下，不仅为凤凰山主服务区的旅游服
务做出了突出成绩，还改善了经营所
环境面貌、增加了职工收入、提升了
民风乡俗。

徐国臣说：从当初的一张白纸，不
等不靠，大家集资入股开办旅游产业，
自己做市场、找米下锅，到在竞争激励
的旅游市场中赢得了一席之地，这个
过程酸甜苦辣倍感艰辛。但是，看到
如今一到旅游旺季，“凤凰山民俗村”
将拉动家庭宾馆爆满、服务区灯火辉
煌，经营所职工群众人人有活干、户户
有收入，还是倍感欣慰。徐国臣对这
里的未来信心十足：“持续打造民俗
村，争取到 2020年，这里能真正成为
大山里一颗璀璨的明珠！”

徐国臣带领职工

办民俗村 发旅游财

□文/摄 崔铁女 本报记者 马一梅

今年汛期雨水大，龙江森工集团沾
河局有限公司很多职工和农户的农田受
了灾，大家很是发愁担心：损失该怎么
办？水毁道路能否及时修复，能不能耽

误秋收？沾河林业局了解情况后，采取
了一项项便农惠农的举措和行动，像阳
光一般照进了职工和农户们的心。

今年入夏以来，沾河局连日降雨，该
局幸福农牧场筹建组负责人李帅敏根据
以往经验判断，今年这么大的雨水，农田

地肯定会受水害，便趁着雨歇之际，带着
工作人员走进了田间，查看辖区内职工
农户的受灾情况。

经查看，职工农户们种植的农作物
大部分都被水淹了，这将会造成不同程
度的减产。李帅敏立刻与保险公司联
系，为农户报险。

记者了解到，为减轻无法预测的天
灾对职工农户造成的经济损失，沾河林
业局每年都会投入几百万元为大家投
保。今年，1700多户共计 30余万亩土地
有了保障，增加了抵御天灾的力量。同
时，他们还组织相关业务培训，提高工作
人员的业务水平。

灾情发生，迅速响应。各林场（所）、农
牧场工作人员与保险公司联系后，很快就
得到了回应。农业局负责人于喜坤陪同
保险公司工作人员深入各种植地块，实地
勘查受灾情况。由于道路损毁，工作人员
无法进入地块，他们便通过查看地图，确
定飞行航线，利用无人机进行勘查，准确
掌握农田用地受灾程度，为下步的理赔提
供了依据。

各林场（所）、农牧场工作人员还将
所有受灾土地的职工农户姓名、保险面
积、地块位置等形成书面材料统一上
报。 奋斗等农牧场全体党员干部深入
一线，走进田间地头，积极做好阳光保险

赔偿现地测产作业及种植补贴公示和发
放工作。真诚到位的服务，极大地方便
了职工农户。

据于喜坤介绍，10月 5日，最后一次
测产已结束，预计 11 月末，理赔款将发
放到受灾农户手中。

有保险，确实有了一份保障，但还有
水毁道路的问题，让职工农户忧心忡忡：
看着被雨水冲毁的道路，进不去地，今年
的粮食运不出来，一年的辛苦就要付之
东流。

沾河林业局有限公司党委书记、董
事长刘福洋得知此事后，立刻责成农业
局、资源局、计划科等部门与林场（所）
共同赶赴现场，实地调研，制定计划，拿
出方案，迅速实施，确保道路尽快恢复
通畅。

据刘福洋介绍，仅维修农田路这一
项，沾河林业局有限公司今年就又投
入了 200 多万元。各林场（所）工作人
员组织人员机械施工，下涵管、垫砂
石，保质保量加快进度，保证秋收之
际，农产品能够及时运出，保障职工农户
收益。

据了解，大豆饱满，玉米成熟，农户
们秋收的时候，农田道路已经全部通车。

幸福农牧场筹建组为农户讲解保险
相关知识。

送农业险 修农田路

沾河林区 惠农举措暖人心

本报讯（韩永智 记者赵辉）夏季
旅游刚一结束，柴河林业局有限公司
就投入到冬季旅游准备工作中，旅游
战线干部职工抓紧时间学业务、练技
能、强本领，为今冬旅游高峰的到来，
做好优质服务的准备。

他们在从事旅游工作的干部职
工中开展岗位技能竞赛，激发旅游战
线干部职工立足岗位学技术练技能
的热情，拓展旅游服务技能人才队伍
培养渠道，提升景区服务能力和影响
力。比赛分为笔试和实践操作两个
环节进行，设立宾馆餐饮服务、旅游
服务、导游讲解、观光车驾驶、游船驾
驶五个项目。大赛紧扣“服务质量创
一流，苦练本领建林区”主题，从旅游
战线工作实际出发，精心设计比赛内
容，突出对工作人员职业道德、专业

素养和职业形象的展示，让优秀旅游
人才脱颖而出。技能比武别开生面，
实力较量紧张激烈。参赛选手对应
进行了餐厅摆台、景区知识解答、景
区景点讲解、车辆故障判断、船艇故
障判断、厨艺展示等环节的考核。通
过语言表达、知识掌握、才艺展示，应
急处置，展示出较高的专业水平。通
过层层比拼，共有 6名选手获得首席
职工荣誉称号。

岗位技能竞赛，为旅游战线干部
职工搭建了以赛促培、以赛代训、交
流互鉴的学习平台，有助于服务技能
和综合素质的提升，干部职工爱岗敬
业的职业自豪感和荣誉感得到激励，
延伸了威虎山景区的品牌效应与社
会功能，必将推动柴河林区旅游产业
加快发展的步伐。

柴河 岗位练兵迎接今冬旅游季

本报讯（张晓翠 记者赵辉）日前，在四
川省洪雅县七里坪国家森林康养基地举行
的第三届中国森林康养与乡村振兴大会
上，鹤北林业局有限公司喜获2019年全国
森林康养基地试点建设单位，成为2019年
黑龙江省唯一获此殊荣的林业单位。

第三届中国森林康养与乡村振兴大
会，就森林康养发展机遇深入解读国家

最新政策，分享康养服务业发展的新路
径、新思维，交流森林康养基地建设经
验、产业转型升级及开发运营、资源整合
的痛难点，集政、产、学、研、融、媒全方位
于一体，精彩纷呈。通过国家专家评审、
现场实地考察，鹤北林业局有限公司从
全国 467 家申报单位中脱颖而出，荣获
2019 年全国森林康养基地试点建设单

位。这是该局继 2018年入选全国“森林
健康养生 50佳”后荣获的又一国家级殊
荣，这标志着鹤北林区森林康养产业开
启了新的篇章。

在下一步康养产业发展中，鹤北将
利用特有的红松母树林景区建设、红色
旅游产业的基础、北沉香和北红玛瑙文
化产业的研发，以及鹤岗、萝北名山、俄

罗斯的友好交流等平台，以打造全国森
林康养基地为目标，不断优化基地森林
康养环境，让林区医疗机构融入养老产
业中，突出“医养结合”理念，丰富、提升
森林康养元素，完善基地森林康养基础
服务设施，丰富森林康养产品，打造森林
康养品牌，繁荣林区森林康养文化，加快
林区森林康养产业发展。

鹤北成为“全国森林康养基地”试点

本报讯（王栋 冰妍 辛欣 记者赵
辉）绥阳林业局有限公司始终采用科
学技术作支撑，为黑木耳产业发展保
驾护航。他们在森工林区率先完成
了“利用林区采伐剩余物进行地栽木
耳生产”、小孔菌袋作业、吊带大棚种
植、标准化菌包场建设等，为黑木耳
产业在绥阳林区快速良性发展，提供
了保障。

为了减少资源过度砍伐，绥阳林
业局有限公司率先搞起了“利用林区
采伐剩余物进行地栽木耳生产”试验；
为了提高产量和黑木耳的品质，率先
推广了小孔菌袋作业，获得了非常好
的效果；为了减少占地，科学利用土
地，又全面推广起了吊袋大棚栽培技
术，迅速扩展 2000座吊袋大棚，年栽
培吊袋木耳 6千万袋；为了快速发展
黑木耳产业，率先实行标准化生产，在
各林场所建设标准化菌包厂，研发黑
木耳标准化规模化生产技术，使黑木

耳生产实现了标准化、集约化、规模
化。既保证了黑木耳菌包产品的成品
率，又节约了生产成本，促进了科技成
果进一步向生产力转化。

为了使黑木耳废弃菌袋实现再利
用，打造黑木耳循环经济，他们还研制
出了“地栽木耳废弃菌袋脱袋机”、“利
用废弃菌糠生产生物质燃料的工艺和
设备”，并获得了两项国家专利，承担
完成了中央财政“利用林区剩余物生
产生物质燃料”的跨区域重点科技示
范项目，建成了“绥林生物质燃料科技
示范厂”，有效的净化了当地环境。

绥阳林业局有限公司利用科技成
果成功地解决、跨越了黑木耳产业发
展中的几个关键的难点和障碍，黑木
耳产业规模逐年扩大，产量迅速上升，
达到了如今的年产1.7亿袋、产值5亿
元，使黑木耳种植成为了绥阳林区的
富民路，更使绥阳林区的黑木耳产业
走上了循环经济良性发展的快车道。

绥阳 科技护航黑木耳产业发展

本报讯（高树林 记者赵辉）随着
“舌尖上的安全”越来越成为广大消费
者关注的焦点，亚布力林业局有限公司
紧紧抓住这一契机，率先在哈尔滨建起
直营生鲜超市，把原生态绿色安全食品
推进都市，扩大绿色原生态林农产品销
售渠道，在向消费者直接销售森林生态
安全食品的同时，实现林农产品由“种
得好”、“养得好”向“卖得好”转变。

去秋以来，亚布力林业局有限公
司党政一班人，率相关部门负责人员
多次实地考察哈尔滨，对林农产品的
生产加工、种类、外包装、产品质量、
销售渠道以及市民消费需求等方面
情况展开市场调查，最终确立了在哈
尔滨市区开设一家高精尖端的新零
售商家——生鲜超市的销售模式。
超市里全部经营按照国家食品质量
安全准入标准进行精深加工的原生

态、纯天然的“山里货”，把绿色、安
全、原生态的精品产品，直接送到消
费者眼前。有机肉类、木耳、蘑菇、蜂
蜜、北药、坚果、绿色干菜及米面粮油
在内的一百多种“源于黑土地、产自
大森林”的原生态、绿色、特色产品，
受到了广大消费者的青睐。

与此同时，“生态生鲜超市+生产
加工基地+种养植户+互联网”的模
式，也开始在亚布力布局：便携即食
森林食品、功能性森林食品也将在线
下“新零售”、“社区无人售货超市”和
线上互联网、物联网的配合下，探索
林农产业的信息渠道、流通渠道、销
售渠道顺畅合理的新路径，整体推进
林农产品向产、供、销一条龙发展，让
绿色、健康、有机、便携的林农产品，
摆上百姓餐桌，推动林区经济发展的
产业转型和战略升级。

亚布力 让原生态产品走进都市

米查
米查


