
本报讯（岳文 陈柏峰 记
者吴树江 刘畅）日前，襄河农
场与国投中谷（上海）投资有限
公司签订 5000吨基差贸易协
议，以基差点价销售的方式
完成了第一手基差贸易点价
大豆 100 吨，成为北大荒集团
企业化改革后以农场为主体
参与期货+保险、基差贸易的

“第一单”。
近几年，襄河农场连续出

台优惠政策，大力更新农业机
械，使农机总动力达到1.4万千
瓦，田间综合机械化率达到
100%，满足高标准农业生产需
要的同时，大大缩短各环节的
作业时间，全面提高了突击抢
种抢收能力。2019年，襄河农
场有限公司战胜罕见的自然
灾害，在多种不利条件影响
下，仍创下 226.5 公斤的大豆
单产最高记录，平均亩产也都
突破了 170 公斤，平均亩效益
达到 298.7 元，实现了农业整

体持续丰收。并且成功培育
了“玉菇间种”“花豆套种”“种
养混搭”等一地多收的新模
式，在探索现代农业发展道路
上获得了更多经验，不断向着

“三大一航母”目标迈进。在
农业提质增效的同时，借助丰
富的山水资源优势，积极推广
林下立体散养模式，成立了多
个特色生态养殖区。重点扶
持了梅花鹿养殖、生猪养殖、
林药种植等经济项目，同时打
造狐貉、鸵鸟、蓝孔雀、生态猪
等特色养殖基地，绿油油草原
上的生态养殖让人们看到“草
原丰，牧业兴”的美丽景象。
2019年，实现生产总值17115.2
万元，分别实现第一产业增加
值13249.9万元、第二产业增加
值 61 万元、第三产业增加值
3804.6 万元，企业利润 508 万
元。推动了“一二三产”融合发
展，形成新型经营主体，带动企
业振兴。

襄河农场

完成基差贸易“第一单”

本报讯（牟新 侯巍 记者
吴树江 刘畅）记者从黑龙江农
垦建工路桥有限公司获悉，
2020 年，面对新冠疫情，企业
攻坚克难、勇闯市场，截至 10
月，共落实产值 69.28亿元，营
业收入 14.40 亿元，同比增长
36.9%。

今年，路桥公司先后新中
标 13项工程，国内外在建项目
达 17个。“一手抓防控、一手
抓生产”，在每一个工地上，北
大荒建设人，努力克服疫情给
生产带来的各种不利影响，各
项建设已按下了“快捷键”，公
司也踏上了高质量发展的快车
道。先后成立了推进专组和业
务联动服务专组。在项目实施
上，实行工厂化管理、集约化生

产、装配化施工，大大提高了自
动化水平，有效地提高了生产
效率和施工产品质量。每个项
目形成了“公司主要领导、公司
分管领导、责任主体部门、项目
部主体”等四级包保责任，明确
了各级职责、管控内容、信息联
动方式等，逐步形成了“日跟
踪、周调控、月通报、季总结和
年考核”的约束管控体系。公
司先后获得全国优秀施工企
业、全国工程建设质量管理小
组优秀企业，黑龙江工程建设
质量管理小组优秀企业，黑龙
江AAA信用等级企业，首次被
省住房和城乡建设厅评为新技
术应用示范工程金牌，所承建
的黑龙江伊绥高速项目获得中
国土木工程最高奖詹天佑奖。

黑龙江农垦建工路桥有限公司

营收同比增长近四成
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风物

海林农场的西邻群山是张广才岭和老爷岭交会
的地方，农场红星队（现第二作业站）就处在山脚下，
绵延的群山中有一特殊的分支余脉蜿蜒伸入到草原
农田里，山的末端是由数块巨大的石头组成，远远眺
望就像是一条龙在溪流中饮水，人们给它起了个形象
的名字——“龙脖子”。

2009年，海林市第三次文物普查，文物部门在农
场配合下对龙脖子遗址进行了调查。根据遗址分布
的情况来看，应为古代一处大型居住遗址，并被后代
沿用。这处龙脖子遗址系第三次文物普查以来海林
境内发现的分布面积较大、年代最早、遗存最丰富的
古人类遗址，在海林市历年的考古工作中也实属罕
见。 许寅 朱磊 本报记者 刘畅整理

党建触角延伸 赢得市场

市场是最好的“试金石”，也是最好的
“磨刀石”。如何增强企业党员干部面对
市场“闯”的信心、驾驭市场“营”的能力、
卖好产品“销”的本领，宝泉岭分公司党
委提出了“让党建触角延伸到企业生产
经营最前沿”“让党员争作勇闯市场擎旗
手”的口号。

记者了解到，共青农场有限公司面对
“二次创业”，构建起了“一芯”“两翼”“四平
台”的“芯”党建格局。即以“芯”党建为统
领，在思想上树“芯”、组织上铸“芯”、文化
上植“芯”，创建起横向到边、纵向到底的立
体化党建营销模式，以团组织和产业孵化
园为两翼，支持共青发展联席会、北共青绿
色农产品展销会、青农协青企协招商会及
青年创业领航等平台拓展营销渠道，打造
从“种得好”“产得好”“服务好”到“卖得好”
的4个平台。

在今年国庆中秋节“两节”销售季，二
九〇农场青年电商直播团队把“界江牌”系
列大米卖成了节日俏品。一群来自电视
台、米业公司、基层管理区，平均年龄 25岁
的青年人，响应农场党委的号召，从零起
步，利用业余时间，运营起了抖音（二九〇
农场）、快手（醉美两江二九〇），短短半年
多的时间，取得了近20万元的成交额。

通过党建与营销工作融合发展的模

式，延军木耳、梧桐河大米、军川白酒、宝泉
岭杂粮、北共青酱油、新华伏尔基河、普阳
蒲鸭河等拥有地域特色的产品和品牌也加
入营销大军，并在市场上取得了骄人的成
绩。

特色支部带动 发展产业

在名山农场有限公司，有一支特殊的
青年创客群体，他们由农场有限公司党委
选出的优秀青年党员组成，党支部建在了
北大荒绿色智慧厨房专营店，就叫青春创
客党支部，7名来自不同行业领域的成员在
党建助力营销的工作中，贡献着创业、创
新、创优的力量。

今年8月份，宝泉岭农场党委在瑞艺电
子商务有限公司成立了瑞艺电子商务党支
部，将党的建设延伸到了辖区内东三省最
大自建电商企业，这个颇具影响力的特色
党支部带动了农场双峰山管理区蟹稻米产
业的发展。在瑞艺电子党支部的号召下，
瑞艺电子商务有限公司与宝泉岭农场种植
户签订蟹稻种植合同，形成了“种产加销”
全产业链的供销模式，大大提高了农户收
益，同时带动地域产业链内各个加工、包
装、物流等企业提档升级，提高经济效益。
2020年，公司与宝泉岭地域农场签订了各
类农副产品种植面积达5万亩，其黑农瑞选
平台年底有望实现销售额突破2亿元。

脱贫攻坚中，延军农场从青山绿水中

找到了木耳致富路。而且，延军农场有限
公司党委还充分发挥党建引领兴产业、助
增收的堡垒作用，实施食用菌产业“1+N”
裂变发展计划，推行“党支部+产业”发展模
式，通过“1”个支部带动多名党员干部，承
包N个食用菌标准化大棚，从生产端、管理
端到销售端，实行党支部领航、护航木耳产
业发展，带动了越来越多的种植户种植木
耳，几年来，延军累计栽培黑木耳菌包1200
余万袋，安置劳动力1000多人，直接创造社
会价值 1200多万元，让小木耳成为了大产
业。

“共青良品”抖音号在第八届黑龙江绿
色食品产业博览会上现场直播推介宝泉岭
分公司特色农产品。

入主电商领域 各展风采

“奋进像一颗永恒的星，艰难遮不住它
的光芒。当你们怀揣梦想，在电商领域迎
风奔跑的时候，涌动的青春和燃烧的激情
让年轻的生命更加蓬勃精彩”，这是今年宝
泉岭分公司党委第六届“优秀北大荒人”宣
讲活动组委会对共青青春领航电商直播团
队事迹的评语。

宝泉岭分公司党委发挥党员典型引路
的作用组织学习 86 场次，培训党员干部
4000 余人；开展“党建营销工作案例评
比”、“营销专题党课评比”等活动 12次，进
一步开拓了基层党组织、党员干部思路；

通过把党员培养成业务骨干，把业务骨干
培养为党员的“双培”措施，有 6名经营管
理一线的骨干光荣加入中国共产党，有 28
名基层党员干部带动职工群众致富。成
立党员营销团队 13个，建立党员营销示范
点 15个。

瑞艺电子商务有限公司党支部书记
兼董事长栗祥瑞通过“互联网+生产基
地”的新模式，带动了宝泉岭区域绿色
优质农产品的线上品牌销售，带动农产
品种植、加工等相关产业链增加产值约
8000 多万元，解决就业 350 余人；汪晓
光 ，一 名 基 层 管 理 区 的 党 支 部 副 书
记，军川农场有限公司开通网络直播
后，业余时间兼职做直播团队的导演
兼策划；徐振文，名山农场有限公司团委
负责人，兼任青春创客党支部书记；李
兴，一名广播电视人，绥滨农场有限公司
成立电商团队后，他发挥特长，在视频制
作中结合北大荒发展历程、农场产业发
展理念等元素，推出了“中国粮食中国饭
碗”“知青情”“爱情物语”“水稻姑娘”等
多个系列作品，成功推广了龙门福地品
牌优质农副产品。酱油哥、米妹、水稻姑
娘……这些美丽名字的背后，是一个个
年轻的共产党员，懂市场、会讲故事、能
卖货，在宝泉岭分公司党委在助力农场
有限公司发展电商营销中，发挥着党员
的先锋模范作用。

本报讯（徐晓玉 记者刘畅）日前，记者
从北京国际酒类交易所获悉，绥滨农场龙门
福地酒业“兵团 52°”、“福地酒庄原浆 52°”两
款白酒分别获得第 21届布鲁塞尔国际烈性
酒大奖赛金、银奖，再一次有力地提升了黑
龙江省最具发展潜力品牌——龙门福地品
牌的知名度。

在深化农场企业化改革中，绥滨农场有
限公司立足区域公共品牌“龙门福地”，联合
域内民营企业实施品牌共建战略，通过搭建
平台、互学共建、抱团营销，增强了“龙门福
地”品牌产品竞争力和品牌影响力。积极
参加上海·北大荒首届绿博会、厦门绿博
会、黑龙江绿博会、黑龙江国际大米节等省
内外大型展销会，同时将品牌共建企业的
文化展示、产品体验与农场有限公司旅游
文化产业相结合，丰富旅游内容和文化内
涵，还在北大荒绿色智慧厨房专卖店设立

“龙门福地”品牌产品专区，借助“北大荒”
品牌的知名度，提升“龙门福地”品牌的知
名度。品牌联建企业还坚持抱团闯市场，
发挥企业间在产品研发、宣传推广、市场渠
道、产品包装、企业文化等各自优势，实现
优势互补，有效地拓宽了龙门福地品牌销售
渠道，进一步延伸了市场竞争力触角。

“龙门福地”
在国际大赛中
摘金夺银

本报讯（许寅 朱磊 记者 刘畅）北大荒
集团牡丹江分公司农业部门，让种植户结合
自身需求“点菜”，由专业的农业技术人员“下
厨”，用通俗易懂的语言，向广大种植户讲解
农作物科学选种、病虫害防治及田间管理中
所需要注意的事项。近日，北大荒集团牡丹
江分公司利用冬闲时间为种植户们“补脑”充
电，让种植户们听得明白，记得清楚。

在山市种奶牛场有限公司第二作业站的
会议室里作业站 200余名种植户，正在聆听
分公司农业部门举办的冬季农业科技培训。
这是牡丹江分公司利用冬闲时间为种植户们

“补脑”充电的一个缩影。为进一步推广应用
农业发展的新理念、新思想、新技术，有效提
升广大种植户的种植技术和粮食产量，让更多
的北大荒优质粮食装进“中国粮仓”。牡丹江
分公司农业部门本着“种植户想学哪方面的技
术，就培训哪方面内容”的原则，让种植户结合
自身需求“点菜”，农业部门根据种植户的“菜
单”，由专业的农业技术人员“下厨”，让培训的
内容适用、管用，更适合种植户的口味。各农
场有限公司采取集中办班、实地讲授等多种灵
活实用方式，用通俗易懂的语言，向广大种植
户讲解农作物科学选种、病虫害防治及田间管
理中所需要注意的事项等，让种植户们听得明
白，记得清楚。

北大荒集团牡丹江分公司

拉“菜单”
为种植户充电

宝泉岭分公司

电商平台
青年党员唱主角

□文/摄 刘洪军 本报记者 吴树江 刘畅

青春领航直播团队、龙门福地网络直播团、青春创客党支部……在北大荒集团宝泉岭分公司创新产业营销
发展的路上，涌现出一批以年轻党员干部为骨干的营销队伍，他们活跃在电商直播、粮食经营、商超直销等各个
市场营销的主战场。宝泉岭分公司推行“党建+”模式，将党建工作嵌入到企业发展的各环节，形成了分公司党
委有顶层设计，各农场有限公司结合工作特色有创新载体的协同推进党建工作格局。

2020年北大荒农业股份友谊分公司玉米单产696公斤/亩，比去年单产提升了71公斤，在丰产丰收的同时，利
用现代农业景点开发农业观光游，增强农业品牌的知名度。分公司第一管理区特色圆型玉米小粮囤，采用传统的
方式储存玉米，金黄的玉米囤连成一片，蔚为壮观，引来四面八方的观光客。

徐宏宇 孙国斌 本报记者 刘畅摄

近日，在北大荒农业股份八五四分公司农业技术推广
中心土壤检测室，科技人员对分公司71.2万亩耕地的土壤
样品及植株样品进行营养诊断以及肥料质量检测，通过土
壤养分化验、植株营养诊断，为耕地“按需施肥”提供科学依
据。 钱磊 本报记者 刘畅摄

北大荒股份宝泉岭分公司现代农业产业园核心区增加
了现代化大农业VR体验及MR的操作体验，进一步带动
增收，富农增利。 马文竹 本报记者 刘畅摄
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本报讯（张洋白雪 记者吴树江 刘
畅）今年，北大荒农垦集团有限公司充
分发挥机械化、信息化、智能化优势，创
新研发、推广北大荒数字农服，加快农
业数字化进程，形成北大荒在农业全产
业链上的绝对竞争优势，为当好国家粮
食安全“压舱石”提供数字化支撑。

催生农业产业与互联网技术深度融
合。今年，集团组建“数字农服研发”工
作推进组，围绕“农业生产承包、种植订
单、金融贷款、保险、生资标准化供给、农
机撮合（农机、航化）、培训教育”七大核
心业务，对集团 5个业务管理部门、5家
直属企事业单位、7家国有银行进行需求
对接、业务调研，制订平台应用模式、总
体架构、总体功能等设计方案，详细梳理
PC端移动端研发方案、9大类业务流程
图、84个关键业务节点，推动平台“农业
生产承包、金融、农机调度、生资、在线培
训教育”等部分功能上线推广，初步构建
农业自然资源大数据体系、新型农业经
营主体大数据资源体系。

依托“3S”技术，围绕农业生产承

包、地块边界识别、高标准农田上图入
库、粮食生产功能区和重要农产品生产
保护区划定等数据，建设耕地基本信息
数据库，形成基本地块权属、面积、空间
分布、质量、种植类型等大数据，实现生
产经营信息动态监测，覆盖耕地 3035万
亩，与去年同比增长 25.7%。

以农业自然资源大数据体系数据库
为基础，结合农业补贴发放、投入品管
理、新型农业经营主体信息直报等系
统，完善经营主体身份、生产管理、补贴
发放、投入品使用等多种信息于一体的
基础数据，定向描写到农户个体，覆盖
农户 36.5万人，与去年同比增长 49%。

数字农业典型示范作用明显。2020
年启动第一批北大荒数字农（牧）场试
点项目建设工作，确定试点项目建设农
场 10 个。依托 5G 通信技术、天空地面
一体化智能感知系统，建设了七星、创
业、二道河、红卫、勤得利、胜利 6个智慧
（无人化）农场群。示范应用无人农机
装备 74 台套，示范无人化作业面积 1.6
万亩。水田种植无人化作业种子用量

减少 10%，缩短育秧时间 7至 9天，出苗
率、秧苗素质大幅度提高，肥料利用率
提高 15%~20%、亩减肥 15%以上，稻谷收
获损失减少 2%~3%，亩节省人工成本 25
元。旱田无人化作业亩减药 15%~20%，
亩节省人工成本 10 元。大幅提升生产
效率，降低生产成本。

数字农服与生产经营加速融合。
2020年，数字农服体系推广在垦区取得
阶段性成果。农业生产承包管理系统
覆盖 62 个农场，垦区占比 54%；大数据
金融保险系统覆盖 22个农场，垦区占比
20%；农产品质量追溯系统覆盖 20个农
场，垦区占比 31%；地理信息系统覆盖垦
区 26 个农场，垦区占比 34%；农机管理
系统覆盖 32 个农场，垦区占比 30%；遥
感管理系统覆盖 113个农（牧）场，垦区
占比 100%。

截至目前，数字农服平台支撑系统
累计签订农业生产承包电子合同 9.71万
份，完成网上贷款 14.93亿元，收缴生资
定金 136.88 万元，订购种子 4310.16 吨、
肥料 21125.1吨。

北大荒“数字农服”

开启农业生产新模式


