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产业瞭望

□文/摄 本报记者 孙铭阳

走进建龙北满特钢的办公大楼，一块 LED 显示屏上，
铁前总览的柱状图实时跳动，轧钢生产线的参数曲线平
稳延伸，安全检查的红黄绿预警灯交替闪烁……这座扎
根东北老工业基地的钢铁巨擘，正以肉眼可见的变化，从
传统钢厂向数智化企业跃进。

从顶层设计到转型蓝图

2020 年，当“数智化转型”还只是行业热议的概念时，
建龙北满特钢已吹响部署数智化转型的号角，这家有着
厚重历史的老厂定下了“顶层设计、整体规划、分步实施”
的转型路径，从基础系统建设、数据平台搭建、智能设备
应用到升级改造，画出了一张清晰的五年路线图。

“当时不少老工人犯嘀咕，‘咱炼钢靠经验、轧钢凭手
感，搞这些数字玩意儿有用吗？’”炼铁厂厂长尉迟金伟回
忆道。转型的齿轮在质疑声中转动，2021 年，生产制造执
行系统（MES）、数据平台（DA）、可编程逻辑控制器（PLC）
等技术相继落地，像给钢铁生产线装上了“神经中枢”。
到了 2022 年盛夏，当铁、钢、轧、锻四大主产线全部纳入数
字化管控，销售端到发运端实现“一键下单、全程可视”
时，工人们终于发现：曾经需要跑断腿的工序交接，如今
在屏幕上轻点鼠标就能完成。

从“数据孤岛”到数字神经网络

“2023 年我们针对网络系统进行整体改造升级，新敷
设光缆 65300 米，新增桥架 7900 米。”工程装备部副部长齐
明誉指着厂区地图上的标记，语气里满是自豪。这次的
网络升级改造，让这座钢铁城有了“数字血管”——生产
环网全覆盖，核心网络数据吞吐量提升 3 倍，曾经分散在
各车间的“数据孤岛”被彻底打通。

更惊人的是那些看不见的“数字触角”。截至 2024 年
2 月，56313 个数据采集点像遍布全身的“传感器”，实时捕
捉着风、水、电、气的每一次波动，以及炼钢温度、轧钢压
力的每一个细微变化。“以前看炉火颜色估温度，现在屏
幕上精确到± 1℃ ；以前算成本靠月底盘点，现在每小时都
能出吨钢成本报表。”尉迟金伟拿起手机，展示着炼铁厂
的“业绩看板”：56313 个采集点中，92%是自主开发，数据
自采率比行业平均水平高出 15 个百分点，这些跳动的数
字，正是降本增效的“金钥匙”。

从 2021 年的 247 套自动控制系统，到 2024 年 100%的
自动化覆盖率，数字的力量正渗透到生产的每一个毛细
血管。

从“经验驱动”到“数据说话”

“以前开配矿会，大家常说‘也许加两吨焦煤就行’；
现在打开精细化工具，系统直接算出最优配比，误差极大
降低。”炼铁厂主任工程师李建中点开电脑里的“配矿优
化模块”，屏幕上的折线图清晰显示：自 2024 年这套工具
上线后，铁水成本开始呈现下降趋势。

这只是建龙北满特钢“数字工具箱”的一角。五年
来，453 个自主开发的精细化模块如雨后春笋般涌现：轧
钢躲头喷淋控制系统拿下实用新型专利，转炉测温取样
机器人 17 秒完成高温作业，比人工效率提升 5 倍；PMO 管
理工具与生产数据结合，让每吨钢的成本像剥洋葱般层
层透明。“去年靠智能装备升级创效 700 万元。”齐明誉说。

2024 年 5 月，国家权威机构评定建龙北满特钢达到
“智能制造成熟度三级”，成为我省仅有的两家获此认证
的钢企之一。五年间，累计约 2.7 亿元的投入，不仅换来
了“自动化覆盖率 95%、数据自采率 92%”的硬核数据，更
重塑了企业的基因。

“你看这炉钢，碳含量精准到 0.001%，放在五年前想
都不敢想！”轧钢厂操作工盯着屏幕上的实时数据，脸上
的笑容映着钢水的红光。建龙北满特钢的转型故事，正
是东北老工业基地振兴的生动诠释。

站在新的起点，这座钢铁巨擘的数智化之路仍在延
伸。“未来，我们要让每一块钢都带着‘数字身份证’，从冶
炼到出厂全程可追溯。”齐明誉的话语里，藏着更宏大的
蓝图。当传统与创新碰撞，当钢铁与数字交融，建龙北满
特钢正以五年磨一剑的韧劲，在数智化转型的浪潮中，书
写着钢铁行业新的传奇。

建龙北满特钢

五年蝶变的
数智化突围之路

□文/摄 本报记者 孙思琪

凌晨 4 点，肇源县平原村养殖户李占山手提饲料桶，
踩着田埂间深浅不一的泥土走进连片稻田。

“东北早上凉快，正是虾儿吃食的好时候。”他弯腰撒
下饲料，水面上的涟漪一圈圈荡开。

“‘稻虾共作’这个模式好，同样一块田，能赚两份儿
钱。”李占山兴致勃勃地给记者算起账，“小龙虾以杂草害
虫为食，排泄物又能肥田，不但大幅减少农药、饲料和肥
料投入，稻米品质上去了，小龙虾还能卖上好价。”

今年，李占山将养殖规模一举扩大到 1000 亩。这份
底气，来自平安产险推出的“寒地小龙虾养殖保险”。

“早两年，在寒地养虾好比‘走钢丝’，一场暴雨引发
的内涝就能让虾苗顺水跑光。”李占山的话道出了农户曾
经的困境，2021 年肇源县刚推广小龙虾养殖时，多数人
只敢试养几十亩。

“保险就得‘量体裁衣’。”平安产险肇源支公司总经
理赵树明介绍，该保险不仅覆盖洪水、暴雨等自然灾害损
失，更将围网破损、野生动物毁损等细节纳入保障，并同
步提供极端天气预警、水质监测等服务，助力养殖户提前
规避风险。

“‘稻虾共作’每亩保费 40 元，政府承担 70%，我们只
需出 30%。而且，无论规模大小都能保，报案后 24 小时
内查勘，10 个工作日内赔款就能到账，有了保险托底，现
在只需专注提升养殖技术，心里踏实多了。”李占山说。

截至今年 7 月底，平安产险在肇源县已完成超万亩
寒地小龙虾养殖承保，覆盖 3828 亩稻田与 8569 亩池塘，
总保额 2492万元。

“有了保障，养殖户敢放手干了，产业也逐步发展起来
了。”肇源县水产中心主任杜春波介绍，我国小龙虾产业规
模巨大，但地域和季节分布不均衡，长江中下游产量占全
国 90%以上，集中在 3 月至 6 月上市，8 月至次年 2 月又供
不应求，因此，8月份上市的寒地小龙虾市场前景很好。

“我们创新推行‘寒地小龙虾南北接力’育苗模式，从
南方引进虾苗培育，结合稻虾综合种养技术提升产量。
如今，凭借生长周期长、个大肉紧的优势，寒地小龙虾已
经成功打开市场，订单纷至沓来。”杜春波说。

““小龙虾养殖险小龙虾养殖险””
护航稻农增收护航稻农增收

□本报记者 桑蕾

一家民营企业，五年间从百十来人壮大至
1500名员工，接连拿下黑龙江省 12345政务服
务热线、重点项目、两重两新、城泊通等关键平
台建设任务。这是当初刚踏入数字领域的杨亚
宁难以想象的成就，却是他作为哈尔滨鹏博普
华科技发展有限责任公司（以下简称鹏博普华）
董事长，带领团队交出的真实答卷。

2013 年，在南方打拼多年的杨亚宁，携新
婚妻子回到哈尔滨，开办了一家电信营业厅，主
营话费收缴和手机卡销售。那时正值3G向4G
过渡、功能机向智能机普及的浪潮。杨亚宁敏
锐地洞察到，手机将成为“移动的电脑”，移动互
联网的春天已然到来。2016年，他作出大胆决
定，拿出前三年的全部积累创立了鹏博普华，投
身移动互联网领域，业务方向从运营商增值服
务转向为企业提供网站、商城及管理系统开发。

三年耕耘后，2019 年下半年，杨亚宁再次

引领企业转型，将服务对象精准锁定为政府、国
企、央企及高校科研院所。这一决策，恰好踩中
了黑龙江数字经济发展的关键节点。2020 年
末，黑龙江省委正式提出发展数字经济，并在
2021年将其与生物经济、冰雪经济、创意设计并
列为全省发展的新引擎。而杨亚宁已快人一
步：2020年 1月 6日，鹏博普华成功中标七台河
一家煤矿企业的数字矿山项目。杨亚宁至今难
忘这个项目带来的振奋——项目实现了矿山通
风、压风、排水等环节的无人化、智能化，大幅减
少人员下井次数，有效降低安全风险。这成为
鹏博普华战略转型后标志性的“开门红”。仅仅
两个月后，公司又拿下了“城泊通”无感支付项
目，用先进技术取代人工刷卡，实现车辆即停即
走。

接连的成功让杨亚宁悬着的心落了地。
这次转型他投入巨大，为了弥补创业团队在数
字技术深度上的不足，他力邀由哈佛、牛津、清
华、哈工大等顶尖高校博士组成的 8人精英团

队加盟，提供强大的技术支撑。回顾转型历程，
杨亚宁坦言：“其实 2016年转向开发服务领域
时，我也非常迷茫。但如今回望来路，正是那时
的压力，锤炼了我们越来越强的承压能力。”

接连斩获重大项目，极大地提振了鹏博普
华全员的信心。要知道，在 2020年，同台竞技
的对手不乏浪潮、华为等业界巨头。一家本地
民营企业如何突围？杨亚宁迅速找到了制胜关
键——高频迭代响应与贴身服务。他说：“软件
需要快速迭代优化，我们能做到半夜接到需求，
连夜开发应用。更重要的是，必须经常面对面
沟通，深入理解行业痛点，才能精准地将数字技
术应用于实际场景。这是外地企业难以比拟的
优势。”正因如此，即使在疫情期间，鹏博普华依
然逆势而上，接连拿下多个项目，公司订单额实
现了显著增长。

如今的鹏博普华已成长为拥有 1500名员
工的规模企业。其研发团队构成独特：68%为
从北上广深回流的高端人才，32%由本地高校

培养。得益于省内日益优化的营商环境，公司
获得了上千万元的政府奖补资金支持，并成为
东北三省唯一的“国家级数字商务企业”。旗下
拥有多家全资、控股及参股公司，核心业务涵盖
软件研发、系统集成、系统运维、工程建设、运营
服务等多个领域，服务网络覆盖全国。公司也
先后入选“黑龙江互联网二十强企业”“黑龙江
服务业民营企业50强”。

面向未来，鹏博普华正深耕政务服务、智
慧交通、智慧农业、智慧医疗等领域，并计划
与交通运输部携手开展全国性重大项目。从
一家小小的电信营业厅起步，到如今领跑龙
江数字经济，鹏博普华的成长轨迹，是创始人
杨亚宁敏锐洞察、果敢转型与团队不懈奋斗
的共同写照。它同样也印证了在黑龙江在数
字经济浪潮奔涌的时代下的广阔未来。鹏博
普华的目光已投向更远的全国性舞台。在数
字赋能实体经济的征途上，他们的故事，未完
待续。

杨亚宁 搏出数字领域新天地

平安产险工作人员与养殖户共同查看小龙虾生长情况。

本报讯（记者桑蕾）近日，记者从国网黑龙
江省电力公司获悉，上半年我省全社会用电量
623.98 亿千瓦时，用电同比增长 4.02%。其中，
工业用电 345.67 亿千瓦时，同比增长 1.07%。
从全国看，我省用电量增速排名全国第 11 位，
高于全国平均增速 0.54 个百分点，反映出黑龙
江省经济活力增强，工业生产和消费需求回
升，经济复苏态势良好。

电力消费是经济发展的晴雨表，直观反映
我省经济结构的变化和产业升级步伐。据国
网黑龙江省电力公司提供数据表明，上半年，
第一产业用电量 18.03 亿千瓦时，同比增长
6.99%。第二产业用电量 348.99 亿千瓦时，同
比增长 1.04%。第三产业用电量 142.17 亿千
瓦 时 ，同 比 增 长 9.63% 。 城 乡 居 民 用 电 量
114.78亿千瓦时，同比增长 6.34%。

从细分行业看，工业用电占据了我省用电
总量的半数以上。其中，高技术及装备制造业
用电量 13.15 亿千瓦时，同比增长 1.93%，占工
业用电量的 3.8%，高于同期制造业增长水平，

表明制造业持续转型发展。尤其是计算机、通
信和其他电子设备制造业增长 51.13%，通用
设备制造业增长 6.10%，电气机械和器材制造
业增长 5.77%增速较高。消费品制造业用电
量 31.08 亿千瓦时，同比增长 7.73%，占工业用
电量的 8.99%。随着消费升级、文旅复苏和新
业态扩张，我省消费品制造业用电快速增长。
其中，造纸和纸制品业增长 41.03%，食品制造
业增长 9%，农副食品加工业增长 8.31%，用电
增速较高。

值得关注的是，上半年，建筑业用电量
3.95 亿千瓦时，同比增长 6.3%，随着基建投资
不断加大，房地产回暖，新能源配套建设需求
激增，进一步推动建筑业用电增长。

上半年服务业用电量 142.17 亿千瓦时、同
比增长 9.63%，服务业 8 个大类行业用电量增
速均为正增长，折射出文旅兴盛对行业的带
动。其中，住宿和餐饮业，交通运输、仓储和邮
政业，租赁和商务服务业等与居民日常生活密
切 相 关 行 业 用 电 量 增 速 居 前 ，增 速 分 别 为

16.96%、16.37%、11.58%，信息传输、软件和信
息技术服务业中的互联网数据服务同比增长
21.77%，保持高速增长。

预计第三季度，黑龙江省用电仍将稳中有
升，经济转型稳步推进。其中，农业用电将显著
提升，秋收季农机作业、粮食烘干及加工需求增

加；战略性新兴产业用电持续高增，数字经济、碳
化硅材料等产业集群拉动用电增长；基建施工
用电维持高位，高铁、沿边基础设施等项目进入
施工旺季，房地产建设加速推高安装用电需求；
居民用电季节性增长显著，夏季空调负荷叠加
旅游旺季，推动城市居民用电攀升。

上半年我省用电量同比增长上半年我省用电量同比增长44..0202%%

文旅产业兴盛带动了相关行业用电量增长。 本报记者 董广硕摄

小松子小松子
撬动撬动大产业大产业

□文/本报记者
孙铭阳

摄/本报记者
李鹏举

大热天里，吃
上一份松子冰淇
淋，口感细腻，唇
齿留香。这是来
自伊春中盟生物
科技股份有限公
司（以下简称伊春
中 盟）的 最 新 产
品，一盒冰淇淋大
概 含 有 150 粒 松
子，一经推出，受
到顾客青睐。

在 伊 春 茫 茫
林海间，不仅藏着
饱满的松子，更孕
育着伊春中盟从
绝境中重生的故
事。这家曾陷入
停 产 困 境 的 企
业，如今正以全
产 业 链 的 布
局，让红松的
馈 赠 从 深 山
走向全国，从
餐桌跃向高
端 市 场 ，书
写 着 一 段

“小松子撬
动大产业”
的传奇。

2021 年底，这里还是令人唏嘘的场景：4.6
万平方米的厂区里，没膝的杂草中一台价值
5000 多万元的德国超临界设备冻成了“冰疙
瘩”，生产许可证早已过期，只剩下四五名员工守
着这片沉寂的厂房。其实，这里曾被寄予“红松

产业突围”的厚望，但因市场开拓乏力等逐
步陷入停产。直到黑龙江省龙睿资产经营
有限公司接手伊春中盟，企业迎来了转机。

转机就藏 在 那 台“ 搬 不 走 的 宝 藏 ”
里。这套德国进口的超临界设备，因拆卸
后无法复原，企业请来东北林业大学的专
家团队，在零下 20℃ 的寒冬里围着设备

“会诊”。在接下来的 6 个月时间里，他们
反复调试参数、改造管道，让这台“沉睡的

巨人”重新运转。
令 人 惊 喜 的 是 ，他 们 给 设 备“ 解 锁 ”了

新 技 能 ——从单一榨油升级到能生产大豆卵
磷脂、蛋白粉，连松仁粉都能精细加工，昔日的

“废铁”转眼变成了“多面手”。

绝境逢生
杂草丛里的

“金疙瘩”

点石成金
一粒松子的“身价三级跳”

重生后的伊春中盟，把实验室搬进了生产
车间。在东北林业大学的实验室里，研究员们
盯着烧杯里金黄的液体——这是用超临界萃取
技术提炼的松子油，带着淡淡的松脂香，每斤能
卖 500 元；而在江南大学的合作项目中，松子仁
摇身一变，成为和五粮液合作的松子露酒，喝一
口下去，既有酒香又有松仁回甘，利润率直接翻
番。

如今的生产线上，一粒松子的“逆袭”看得
真切，董事长赵鹏算了一笔经济账：超市货架上

的炒货利润率在 15%左右，深加工成松子油，利
润率就能涨到 30%，如果提取出卵磷脂，制作成
保健品，利润率就能达到 200%～300%。

2025 年上半年，4000 万元的营业额让厂区
的机器轰鸣声更加欢快——这相当于 2024 年
全年营业额的三分之二，利润同比增长 200%。
更令人振奋的是，产品线已从单一炒货扩展到
油、酒、休闲食品、保健品等 6 大类 30 余种，在北
上广的高端商超里，印着“红松故乡”字样的松
子油成为“新宠”。

链动山海
从松塔到餐桌的全图景
走进伊春中盟的松塔原

料库，松塔的香气扑面而来，
这里储存的不仅是“松子+”
的各种产品原料，更是伊春中
盟布局松子产业链，走向更大
市场的信心和底气。

为了通过“湾区认证”，这
几天，赵鹏带着全体员工没日
没夜地忙碌，升级改造车间。

“通过湾区认证后，我们
将成为首家通过湾区认证的
红松子企业，意味着我们的产
品不仅可以销售到粤港澳大
湾区，还可以销往更广阔的海

外市场。”赵鹏说，我们不仅要
卖产品，还要讲好红松故事。

如今，德国设备持续轰
鸣，萃取着松子里的精华。实
验室里，研究员们正尝试从松
塔 鳞 片 中 提 取 新 的 活 性 物
质。这片曾因停产而荒芜的
厂区，未来将产出更多带着红
松印记的产品。

从停产困境到全链开花，
伊春中盟的蜕变，就像红松的
生长：深扎在伊春的土壤里，
把枝叶伸向更广阔的天空，让
每一缕松香都飘得更远。

琳琅满目的琳琅满目的
松子产品松子产品。。

游客前来购买松子冰淇淋。

德国超
临界设备。
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技术团队在工作中。


