
□本报记者 李飞 付宇

五常市民乐朝鲜族乡的稻田里，稻浪
翻滚，清香扑鼻。十几名身着朝鲜族传统
服饰的社员手持镰刀弯腰割下今秋第一
把稻穗。鼓乐声、欢笑声与稻谷摩擦的沙
沙声交织，拉开了2025年新米开镰节的序
幕。

22日，五常市民乐朝鲜族乡红扬有机
种植农民专业合作社 2025年新米开镰节
暨京东基地挂牌仪式如期举行。田埂边，
合作社理事长于殿红望着沉甸甸的稻穗，
眼角笑意深深：“今年稻秆壮、穗头沉，是
个实打实的丰收年。”

“陆家围子”大米出圈

民乐朝鲜族乡，地处拉林河与牤牛河
交汇的三角洲平原，肥沃的草甸黑土、充
足的日照、显著的昼夜温差以及长达 142
天的水稻生长周期，共同造就了这片被公
认为五常大米核心的顶级种植区。振兴
村由振兴村和陆家村合并而来，全村 624
户，15112亩耕地全部为水田，是这片核心
产区中的瑰宝。

时间回溯至 2009年，于殿红带领 5户
村民成立了合作社，坚守水稻古法生产传
统，育苗、插秧、除草、收割全程人工，并坚
持有机土壤改良、优选育种和无农药、无
化肥的纯有机种植。他们建起了加工厂，
注册了“陆家村”“陆家围子”商标，成为种
植、生产、加工、销售综合体。

这种坚持古法生产出的好米，也引
来好销路。2019 年，合作社正式入驻京
东五常大米官方自营旗舰店，同年开设
了陆家村京东自营旗舰店。电商平台
的介入，为这家黑土地上的合作社插上
了腾飞的翅膀。“入驻首年销量便达 800
吨，此后逐年攀升。”于殿红说，这一合
作不仅带来了直接的销量，更带来了品
牌背书和渠道裂变。“加入京东后，有了
品质的背书，各销售渠道迎来裂变式发
展。”

如今，红扬合作社社员已从最初的 5
户增至 187 户，种植面积扩展至 1.3 万
亩。京东渠道贡献了合作社四成销量，
成为其最大销售渠道，且复购率接近
50%。“社员的腰包实实在在地鼓了起来，
加入合作社后，年收入能增加七八万元，
不少人家还买了小轿车。”合作社社员李
云平笑着说。

“三确一检一码”溯源防伪

五常大米声名远播，但市场乱象也层
出不穷，严重困扰着消费者和原产地生产
者。

面对这一顽疾，红扬合作社选择了一
条“全闭环”的极致品控之路。于殿红对
此执着而苛刻：“选种、种植、生产、加工、
仓储、发货全链条都在村里完成，合作社

‘一统到底’。”他们坚持每一粒水稻都是
自己种植、自己加工，每一粒大米都是自
己仓储、自己发货，坚决做到“原粮不出

村、粮贩绕着走”，从物理空间上最大限度
杜绝了掺假可能。“这么说吧，近年来参赛
获奖的五常大米，几乎都是民乐大米，而
近四分之一的民乐大米产自我们村。”于
殿红的底气，正来源于这种近乎偏执的坚
守。

与此同时，电商平台也利用技术手段
加入了这场“正名之战”。在今年的开镰
仪式上，京东超市与陆家围子五常大米合
作基地同步揭牌。京东计划在五常大米
产业带建立一万亩京东基地。京东超市
大米组总监曹富贵介绍，平台通过“三确
一检一码”溯源防伪体系，实现从地块、水
稻播种、田间管理、生产加工到餐桌的全
程管控。

“三确一检一码”技术意味着每一袋
米都有一个独一无二的“身份证”，经过溯
源认证、检验合格后才能售卖。京东超市
上的商家不仅需明确公布大米的种植地
和品种，还需接受平台不定期质量检查，
未经检验的产品严禁出厂销售。

这套组合拳效果显著。数据显示，官
方溯源五常大米在京东渠道的市场份额占
比提升了500%，产品销量提升150%，迄今
已拉动五常本地农户3323户增收，受益稻
农 3万余人。其中，陆家围子五常大米入
驻京东以来，直接拉动本村农户 187户增
收，受益稻农 500余人。溯源防伪体系不
仅保护了消费者权益，更有效地维护了五
常大米的地域品牌价值，实现了经济效益
和社会效益的双丰收。

电商赋能产销升级

“京东基地建立后，京东超市不仅能
做到绝对的品控管理，还可以减少中间环
节，降低采购成本，打造极致的价格，让更
多消费者吃上又好又便宜的五常大米。”
京东零售大商超粮油调味大米采销经理
温翠艳表示，这种“源头直采”的模式，构
成了京东基地的核心逻辑。

对于农户而言，京东基地的建立意味
着更稳定的订单、更短的销售链条和更高
的收益。于殿红难掩兴奋地表示：“农民收
入增加了30%左右。”这得益于平台直接对
接带来的效率提升。受益于京东供应链的
优化，京东超市五常大米的零售价整体比
其他平台便宜超 30%，这使得优质五常大
米能以更亲民的价格触达更多消费者，形
成了供需两端的良性循环。

谈及未来，于殿红目光坚定。他表
示，合作社将继续吸收 50户村民入社，并
将粮仓面积从 7000 平方米扩大至 1 万平
方米。“我们将继续扩大种植、开拓市场、
规范管理，争做米业的‘五常腕儿’‘龙江
范儿’，让更多农民走上共同富裕的道
路。”

夕阳的余晖为无垠的金色稻海镀上
更加浓重的色彩。开镰节的欢庆暂告段
落，但田间的收割才刚刚开始。从传统农
耕的坚守，到现代电商的赋能，五常大米
的核心产区正在经历一场深刻的产销
变革。

一粒米背后的产销新路径

□刘大鹏 陈征 本报记者 孙昊

金秋九月的泰来县，迎来了“水稻+水
产”的双重丰收。在该县胜利乡稻蟹田和
大兴镇的稻虾基地，农户正忙着收获个大
体肥的螃蟹与小龙虾。通过“稻蟹共生”

“稻虾共作”等生态农业模式，泰来不仅实
现了“一水两用、一田双收”，更让寒地特
色水产品成为推动乡村振兴、带动农民增
收的“金色引擎”。

走进泰来县胜利乡余粮村，连片稻田
泛起金黄波浪。稻穗之下，另有一番热闹
景象——成群的河蟹在禾间穿梭。正在
水中熟练收笼的农民张善文说：“今年我
们第一批蟹已经开始上市，每天下午和傍
晚捕捞，能收获两百斤左右，你看这螃蟹，
个个都是一两半到二两的规格，味道可鲜
美了。”

4年前，胜利乡开始推广稻蟹综合种
养模式，今年迎来了产量和品质的“双突
破”，这里产出的螃蟹和大米品质非常好，

在市场上很受欢迎，每亩比单纯种水稻增
收超过400元。

在距离胜利乡不远的大兴镇青岗村，
主打“寒地小龙虾+水稻”共作，另一场“水
中丰收”也在上演，农民盛凤明今年投入
的 20万尾虾苗喜迎丰收。他提起满是青
红相间小龙虾的地笼说：“今年我这儿小
龙虾个头非常大，平均都在 35 克到 40
克。现在市场价一斤能卖 35 元，预计总
产量有五六千斤，仅这一项就能增收 5万
元左右。”

丰收的背后，是品种和技术的核心支
撑。大兴镇自主培育的寒地小龙虾新品
种克服了气候限制，耐低温能力强，比普
通小龙虾早 15天达到商品规格。今年平
均单只重约 40克，比传统品种增重 30%，
蛋白质含量还提高了8%。

泰来县胜利乡农业站站长孙国庆
介绍，示范推广稻蟹综合种养模式
以来效果显著，今年进一步扩大
了种养规模，推动稻田养蟹、养

虾向规模化、标准化发展，为农民增收致
富开辟新途径。

如今，泰来的“稻蟹共生”“稻虾共作”
不仅实现了生态循环与经济效益的双
赢，更逐步成为区域农业转型的示范样
板。随着品牌效应增强和市场认可
度提升，越来越多的农户主动加入
综合种养行列。

图①：金黄的蟹稻田。
图②：青红相间的小龙虾。
图③：收获的河蟹。

邵鹤 陈强摄

泰来 虾蟹伴金稻“一田”
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本报讯（记者梁金池）黑龙江的田野
褪去翠绿换上金黄，各地田垄间一片颗粒
归仓、农人欢颜的丰收景象。记者从省农
业农村厅了解到，截至24日，我省玉米、水
稻、大豆三大主粮作物成熟期提前 3天~5
天，秋收大幕已陆续拉开。

“2025 年开镰大吉。”23 日，随着一
声铿锵有力的开镰号令划破田野，位于
哈尔滨市方正县的秋然万亩水稻种植
基地瞬间“苏醒”。列队待命的水稻收
割机齐声轰鸣，开足马力向着金色稻浪
驶去，车轮碾过稻场，引擎声化作喜人
的丰收曲。

“今天计划收割200亩，后续会根据不
同地块水稻的成熟度分批推进。”秋然米
业副总经理顾文泽站在田埂上，望着忙碌
的收割场景介绍，他们要确保每一亩水稻
都在“完熟状态”下收割，不早收、不晚割，
最大限度保障稻米品质。

连日来，佳木斯市郊区大来镇农户抢
抓晴好天气，开镰收割、晾晒归仓，农机穿
梭田间助力高效作业，在玉米种植片区，
大型玉米收割机是绝对的“主角”，它驶入
玉米地，割台快速切断秸秆，输送装置将

玉米棒精准摘穗获粒，秸秆则被粉碎还
田，化作明年的养料。机器驶过之处，不
一会儿就装满了车厢，金黄的玉米堆成了
小山。

大来镇党委副书记徐海庆介绍，今年
镇上种植了10.9万亩玉米，主要推广运用
了以大垄密植技术为主的高产栽培技术，
预计垧产可以达到16000公斤。

庄稼增产离不开农业科技的加持。
近日，由黑龙江省农业科学院、河南师范
大学、黑龙江省农业环境与耕地保护站等
单位的专家组成的专家组，在北大荒集团
黑龙江大兴农场有限公司的养分精准管
理技术试验田块进行测产，折合标准水
后，此地块实收水稻亩产达到753.1公斤，
在减少化肥用量 20%的基础上，比对照地
块 产 量 提 高 6.1% ，养 分 效 率 提 高 30%
以上。

“养分精准管理技术通过养分精准定
量和无人机变量施肥有效控制了化肥用
量，改善了水稻长势均匀度，同时秸秆还
田与少免搅浆技术结合，降低土壤容重，
改善土壤理化性质，提高土壤保氮供氮能
力，土壤肥力不断提高，还可以保护环
境。”国家水稻产业技术体系岗位科学家、
东北农业大学资源与环境学院教授彭显
龙介绍，他们团队构建的此项技术已经连
续多年入选黑龙江省农业主推技术，并在
黑龙江水稻主产区大面积应用，实现了地
力、产量、效率的协同提升。

水稻收获现场。
本报记者 梁金池摄

我省三大主粮作物成熟期提前3至5天
本报讯（代梦迪 记者姜斌 刘

畅）随着北大荒集团克山农场马铃薯
收获进入“黄金期”，各地块马铃薯产
量捷报频传，尤其是第二管理区第四
作业区创造了马铃薯亩产 4.88吨的
喜人成绩，一举打破马铃薯单产历史
纪录，4.8万亩马铃薯丰产丰收成为
定局。

黑土生“金豆”，丰收堆满仓。
作为垦区优质马铃薯种植基地，今
年克山农场全面提升马铃薯种植
的标准化和科技化水平，实现良种
良田配套、农技农艺结合、良法良
机加持，全面采取“七统一”种植管
理措施，利用大数据精准“把脉”，
大面积推广节水滴灌、智慧植保等
技术，通过科学管理迎来马铃薯规

模化高产，使得马铃薯丰收“底气
十足”。

农场区分早熟和晚熟品种，坚持
“早、全、齐、匀、细”五字标准，做到适
时收获、科学作业，确保成熟一块、收
获一块，保证马铃薯全部收获在高
产期。

“今年的马铃薯普遍产量高、
成色好，从目前的收获情况来看，
4.8 万亩马铃薯中高标准示范田平
均亩产能达到 4.8 吨，滴灌地平均
亩产在 3.5 吨，非滴灌地平均亩产
超过 2.8 吨，总产量较去年提升 15%
以上，马铃薯成了真正的‘致富豆’

‘金蛋蛋’。”克山农场农业发展部
总经理包东庆说。

马铃薯收获现场。 田硕摄

克山农场马铃薯单产创新高

（上接第一版）

战略跨越 从北国边陲到
全球布局

9 月 19 日，机器轰鸣的建设现
场一派热火朝天，工人们以紧张而
有序的节奏推进施工，三栋主体建
筑齐头并进、同步崛起。“研发中心
规划为地上九层、地下一层，建成
后无论从空中俯瞰还是平视，建筑
整 体 将 呈 现 出‘101’这 一 数 字 造
型，预计于 2026 年 6 月 30 日全面竣
工并交付使用。”负责该项目施工
的建工集团六建公司项目经理李
永昌介绍。

在项目规划图前，天有为哈尔
滨全球汽车电子研发中心建设项
目经理王红梅进一步阐释，“项目
自今年 7 月启动建设，致力于打造
一个集基础研究、应用开发与测试
验证功能于一体的综合性研发平
台。”

采访中记者了解到，天有为自
2003 年 5 月在绥化创立以来，经多
年发展，已成长为注册资本 1.6 亿
元、总资产规模高达 50 亿元的行业
翘楚。作为全国规模前列的汽车
仪表生产商，天有为实现了汽车液
晶仪表相关核心技术的完全自主
可控，成为完整掌握汽车组合仪表
复合屏全链路尖端技术的创新先
锋。

公司核心业务覆盖汽车组合
仪表及智能座舱产品的研发、生产
与销售，产品广泛应用于几乎所有
国内主流汽车品牌，并成功配套起
亚、现代等国际知名车企。目前，
天有为已在绥化、哈尔滨、大连设
立三大研发枢纽，并在墨西哥、韩
国等地布局生产基地与销售网络，
成功搭建起贯通研发、制造与市场
开拓的全球化运营架构。

天有为的每一轮战略布局皆
备受瞩目。“道里区作为哈尔滨的
中心城区，其独特的地缘优势是我
们布局于此的关键考量。”谈及缘
何落户道里区，天有为相关负责人
表示，道里区的区位优势，为企业
与其他子公司之间在外观设计、显
示技术等领域的技术协同与人才
互动提供了极大便利。

政企同心 以“道里速度”
诠释“道里温度”

事实上，天有为与道里区的这
场“联姻”，背后是战略眼光与务实
作风的深度契合。

时间回溯到今年 7 月，道里区
企业和投资服务局在主动上门走
访过程中，敏锐捕捉到项目建设面
临的现实困境——残土无处堆放、
施工电缆架设受阻等关键难题。

“我们第一时间启动应急响应
机制。”道里区企业和投资服务局
相关负责人表示。面对企业所急，
区政府迅速行动，向哈尔滨市资规
局土地储备中心积极申请临时用
地。历经多方高效协同，面积达 7
万余平方米的临时用地顺利获批，
为项目推进扫清了关键障碍。

“从问题反映到解决，仅用短
短数日。”王红梅由衷感叹，“道里
区以实实在在的行动，诠释了何为

‘道里速度’，何为‘道里温度’。”
“道里速度”的背后，是一套成

熟 而 创 新 的 服 务 机 制 在 有 力 支

撑。在服务重点项目建设过程中，
道里区组建专项服务专班，建立

“一对一”精准对接机制，全面梳理
审批流程关键节点，通过简化材
料、压缩时限、并联审批等举措，实
现各环节高效衔接、畅通无阻。

“过硬的能力作风，是打开招
商引资、优化营商环境、推动项目
建设新局面的核心保障，必须常抓
不懈、久久为功。”道里区区长于军
强调，全区持续锤炼“三实”作风、
践行“五细”要求，推动广大干部从

“经验型”向“专业型”转变，真正做
到“不说外行话、不练假把式”，着
力锻造一支堪当现代化发展重任
的高素质骨干队伍。

记者在采访中了解到，道里区
正在系统梳理和提炼服务天有为
项目的成功经验，逐步构建起一整
套服务重大项目的标准化、模块化
工作模式。目前，该模式已在多个
区域重点产业项目中推广应用，为
更多优质项目落地生根提供了可
复制、可推广的成熟路径。

创新引擎 打造汽车电子
产业集群

采访中记者获悉，该研发中心
总投资的 7.75 亿元全部来源于企
业上市募集所得，充分彰显了天有
为扎根哈尔滨、辐射全球的战略定
力与远见雄心。

“目前，项目整体推进态势稳
健向好，已顺利完成建设初期各项
关键工作。”王红梅展示的一份数
据统计显示，截至近期，该项目已
累计完成投资 3270 万元，超额达成
阶段性目标。“项目全面建成后，将
实现研发资源的高度整合与集聚，
为哈尔滨注入产业升级、经济活力
和人才创新的强劲动能。”王红梅
说。

据 了 解 ，企 业 将 围 绕 人 才 建
设、产业链协同、国际研发联动和
政企协作四大维度，系统提升全球
竞争力。通过校园招聘、社会引
进、内部培养与国际合作相结合，
构建多层次、多元化的人才梯队，
大规模储备高端技术骨干；与省内
汽车零部件、智能制造及芯片企业
开展深度联合研发，推动产业链集
群化发展；依托哈尔滨毗邻东北亚
的区位优势，持续深化与韩国子公
司的技术交流与人才合作，并加快
推进墨西哥、摩洛哥生产基地的本
地化技术适配，增强对国际市场的
快速响应能力；积极借助哈尔滨市
的产业政策支持，在人才引进、研
发补贴及平台共建等方面争取更
多资源，实现企业与区域的协同共
赢。

“研发中心将作为天有为全球
研发网络的核心枢纽，将通过人
才、产业链、国际协作与政策协同
的‘四轮驱动’，系统提升我们在全
球市场的综合竞争力。”王红梅介
绍。

事实上，这种“龙头引领、集群
共进”的发展模式，正是对我省“加
快形成产业集聚”战略的生动践
行。研发中心不仅将直接创造大
量高附加值就业岗位，更有望形成
强大的人才虹吸效应，吸引全国乃
至全球范围内的技术精英汇聚冰
城，为哈尔滨振兴发展注入源源不
断的创新活力。

天有为哈尔滨全球汽车电子研发中心落子道里区


