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本报讯（张月 记者吴玉玺 宋晨曦 唐海兵）
2026 年 8 月 15 日是第四个全国生态日，《中华
人民共和国生态环境法典》正式实施，省生态环
境厅在中国石油天然气股份有限公司哈尔滨石
化分公司开展全国生态日主题宣传活动。

活动现场，省生态环境厅法规与标准处工

作人员向企业解读生态环境法典核心精神，围
绕企业所在炼化行业特点、城市炼厂区位特点
以及生产经营实际，重点讲解刚性约束、监管变
革、正向激励、转型机遇、企业实操等方面内容。

企业负责人表示，将做好《中华人民共和国
生态环境法典》宣传贯彻工作，确保传达到岗位和

个人，按照法典条款依法合规生产，根据新的要求
开展全流程自查，推动企业绿色低碳转型发展。

活动中，哈尔滨市道外生态环境局工作人员
对企业开展执法帮扶，针对企业在生产运营中的
环保问题、项目环评审批环节问题等一一进行解
答，并为企业“量身定制”给出具体解决方案。

省生态环境厅法规与标准处负责人表示，
将持续开展送法进企业、进园区、进基层活
动。坚持服务与监管并重，严格落实法典刚性
制度，规范执法行为、提升执法效能，以良法善
治护航全省生态环境高水平保护和经济社会
高质量发展。

省生态环境厅

全国生态日宣传生态环境法典

本报讯（记者吴玉玺）近日，我省举办 2026 年
黑龙江省水生态监测技术大比武。来自全省 13
个市（地）生态环境监测中心的 38 名技术选手参
赛，经过 3 天的激烈角逐，省佳木斯生态环境监测
中心获得团体一等奖，省哈尔滨生态环境监测中
心孟祥芬等同志分别荣获个人一、二、三等奖。

本次比武设置三个竞赛环节，覆盖水生态监
测全链条核心业务。其中，理论考试系统考察水
生态监测标准规范、基础知识、政策文件、技术方
法等，全面夯实选手理论根基；实操考核聚焦底栖
生物野外采样、样品挑拣等一线工作，对标日常监
测标准化流程严格评判；现场竞答围绕水生态监
测作业指导、种类鉴定等重难点内容，考验选手对
水生态监测核心要点的掌握。

本次大比武打破区域业务壁垒，推动各地监
测技术经验互通互鉴。国内资深行业专家跟踪各
个环节、逐项量化打分，并梳理技术难点、操作短
板，统一全省水生态监测作业标准。下一步，全省
生态环境监测队伍将以政治能力建设为引领、业
务能力建设为主线、纪律作风建设为保障，坚持服
务大局，把大比武激发的干事劲头转化为狠抓落
实的强大动力，高效推进各项监测工作。

水生态监测大比武
练技能立标准强队伍

本报讯（记者唐海兵）日前，黑龙江省高级人民
法院与黑龙江省林业和草原局共同签署《深化林业
碳汇赔偿机制合作备忘录》，并向黑龙江省林业技术
服务中心和黑龙江省林业和草原调查规划设计院授
予“环境资源司法保护协作单位”牌匾。这一举措，
代表我省“碳汇+司法”协同机制取得新进展，林业
碳汇司法保护进入新格局。

近年来，我省全面加强林业碳汇项目建设，创新
推出“碳汇+司法”协同机制，省林草局联合省高级
人民法院等多部门签署“生态执法司法+林业碳汇”
协作框架协议，出台破坏森林资源刑事案件碳汇赔
偿工作指引，构建“生态受损认定—碳汇认购修复—
价值变现利用—生态系统修复”全链条司法实践路
径，成为东北三省一区首个建立省级碳汇司法赔偿
机制的省份。

本次签署的备忘录系双方在签订框架协议、出
台工作指引后的第三个合作重要节点。备忘录围绕
碳汇损失测算技术支持、信息共享与沟通协调、联合
调研与培训交流、宣传推广与品牌共建四个方面明
确了深化合作内容，并建立了联席会议、日常联络、
专家会商、评估反馈、经费保障五项工作机制。

省林草局相关负责人表示，双方将以此次备忘
录签署为新起点，持续完善森林服务功能损失测算
技术标准，拓展“生态司法+碳汇交易”实践应用的
广度与深度，不断推动林业碳汇赔偿机制高效规范
运行，共同打造具有黑龙江省特色的生态司法保护
品牌，为筑牢祖国北方生态安全屏障、助力国家“双
碳”目标实现提供有力保障。

“碳汇+司法”协同机制
助 力 守 护 绿 水 青 山

实操考核现场。 图片由受访单位提供
□文/摄 本报记者 唐海兵

在克东县宝泉镇富民村的一栋
栋黑木耳大棚内，肥厚饱满的黑木
耳在整齐悬挂的菌棒上肆意舒展，
村民们穿梭其间有序采摘。晾晒场
上，一朵朵黑木耳在阳光下自然风
干卷曲。曾经靠传统耕作为生的富

民村，如今在林草系统接力帮扶下，
依托黑木耳产业逐步把“富民”愿景
变成了现实。

富民村脱贫致富、产业兴旺的
转机，源于 2017 年省林草局的定点
帮扶。驻村工作队精准盘活村内闲
置育秧大棚资源，深度结合林草行
业优势与村庄资源禀赋，确立“生态
帮扶+产业固本”发展思路，改造闲
置大棚、引进优质菌包，让闲置资源
成为增收载体；同步构建“党支部+
企业+合作社+农户”利益联结机制，
带动村民抱团融入特色产业。据了
解，黑木耳产业发展首年便收获木
耳 2.4 万斤，实现销售收入 85 万元，
户均增收 1670 元，实实在在的收益，
让村民彻底坚定了跟着工作队发展
特色产业的信心。

那之后，省林草局几任驻村工
作队一茬接着一茬干、一棒接着一
棒跑，持续优化富民村产业结构，将
单一黑木耳产业拓展为“食用菌+林
果+苗木+黑猪”的“4+N”多元产业
模式，累计投入 1000 多万元，高标准

打造乡村振兴产业基地。产业提质
增效成果持续稳固，2023 年村集体
收入达 165 万元，2024 年稳定在 162
万元，林果管护、木耳采摘、苗木培
育、黑猪养殖等产业让村民四季都
有活干、月月都有收入。

2026 年初，富民村黑木耳产业
迈入提质升级关键阶段。尚志国有
林场管理局帽儿山林场依托“帽林
菌业”全产业链优势强力赋能，依托
年产能 500 万袋的标准化菌包厂，为
村里持续输送优质菌种。同时，林
场 技 术 员 王 海 鸿 主 动 请 缨 驻 村 帮
扶，扎根大棚一线。他白天实时监
测棚内温湿度，夜间巡查通风情况，
将专业严谨的林场培育标准转化为
通俗易懂的乡土经验，手把手纠正
村民传统种植陋习，全方位规范培
育流程。

“以前种木耳全凭老经验，温湿
度靠估、病害防控靠碰运气，大家都
不敢扩大生产规模。现在林场技术
员常驻村里，挂袋、养菌、控湿全部
标准化，我们心里格外踏实！”富民

村村民说。
功夫下在细微处，硕果结在丰

收时。 2026 年，富民村黑木耳产量
突 破 4 万 斤 ，带 动 村 民 务 工 增 收 4
万余元，村集体增收 3 万元。村民
打 消 了“怕 种 赔、不 敢 种”的 顾 虑，
纷 纷 主 动 参 与 种 植 ，标 准 化 、科 学
化 的 木 耳 种 植 模 式 在 富 民 村 深 深
扎根。

王海鸿在本子上细致记录每户
大棚的产量，在他心里，正为村民们
谋划下一步的发展蓝图：“富民村的
黑木耳可以跟着尚志管局的发展走
品牌化路子，管局已经注册了‘森益
佰’商标，将推出一系列黑木耳深加
工产品，到那时，富民村的黑木耳收
益还能再拔高一截。”

微 风 拂 过 ，缕 缕 菌 香 扑 面 而
来。多年来，省林草局驻村工作队
接续深耕乡土、倾情帮扶振兴，把帮
扶答卷写在大棚里、果园内，把为民
初心融入百姓幸福生活中。富民村
的美好村名，正在一代代林草人的
努力中接续叫响。

帮扶添动力
小木耳扎根富民村

黑木耳丰收。

为村民发放劳务工资。

塔河野生浆果升值的背后塔河野生浆果升值的背后

留七分给山林

□文/摄 张月

“这果子要是搁以前真卖不上价，现在可精贵了。”驱车深入大兴安岭地区塔河县茫茫林
海途中，遇上几位背着大塑料桶缓步下山的采果村民，桶里盛满紫莹莹的蓝莓、红彤彤的蔓越
莓，一位大婶擦着额头的汗，和我们唠起浆果产业的今昔对比。

作为“寒地龙果”的主要产区，塔河县森林覆盖率接近九成，空气中负氧离子含量每立方厘米
超过5万个，夏季超长日照、昼夜温差悬殊，让当地浆果的花青素、维生素、活性物质含量远超别的
产区。塔河县素有“中国野生蓝莓之乡”的美誉，全县野生蓝莓富集区足有1.59万公顷。独一无
二的寒地生态，让原本毫不起眼的山野浆果，成为推动林区转型、助力百姓增收的关键产业。

野 生 浆 果 是 不 可
再生的林下原生资源，
野生浆果储量有限、年
产量波动大，如何平衡
采收收益与森林生态
保护，是塔河县浆果产
业发展首要解决的难
题，不少本土加工企业
主动扛起生态管护责
任，大兴安岭益康野生
食品加工有限公司是
其中的典型代表。

走进益康公司，刚
和总经理刘亚男聊起
原 料 的 采 收 ，对 方 就
点明了企业的核心准
则 ：“ 我 们 做 浆 果 加
工，最先要守的不是产
量，是山林。行业里不
少人一味抢收青果、竭
泽而渔，我们定下死规
矩——采三留七。”

所谓“采三留七”，
就 是 每 一 片 野 生 浆 果
林地，只采收三成完全
成熟的果实，剩下七成
留 在 山 林 中 。 成 熟 浆

果落籽可以繁育新苗，留存的野
果也是林间鸟兽的食物，从根源
上避免掠夺式采摘。“如果我们今
年把果子采光，来年这片林子产
量会断崖式下跌，破坏整个林区
生态循环。”刘亚男说。

“以前有人为了多赚钱，青果
都摘走了，连着两年山里果量锐
减。现在跟着益康公司，只收熟
果，留足七成给山林，年年上山都
有果采，我们收入反而更稳。”一
位大姐说。“采三留七”看似是一
条朴素的采收准则，实则是对“野
生”二字最底线的坚守。

在大兴安岭，一颗浆果的价
值从来不只体现在加工线上的数
字，更关乎林间的鸟兽、来年的新
苗，以及世代采山人的生计。这
条准则背后是将可持续发展从理
念转化为具体行动的产业自觉。
它不只是一家企业的内部规矩，
更是塔河浆果产业得以长久立足
的根基所在。
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在大兴安岭乐芭迪食品有限公司的车间里，3 条生产
线正有序运转，杀菌车间温控恒定 85 至 90 摄氏度，刚完成
杀菌的浆果原浆还带着温热。谈起企业发展路线，公司
负责人范学堂说：“我们专攻野生蓝莓、蔓越莓原浆，靠自
有品牌打开销路。”

“原料优势是塔河所有企业共有的，想要跳出低价原
料内卷，必须做自有品牌。”范学堂一边指着车间运转的
生产线，一边道出企业经营的核心思路。

手握蓝莓花青素分离发明专利，搭配专业破壁加工
设备，能最大程度锁住浆果中的活性营养，独有的加工工
艺是乐芭迪站稳市场的硬核底气。早在 2009 年，公司就
拿下中国北极蓝莓地理标志使用权，多年深耕原创自有
品牌“乐芭迪”。销售端企业精准布局线上电商赛道，主
打浆果原浆单品销往全国各大平台，年销售额 600 万元，
每年稳步上涨。

范学堂还算了一笔民生账：企业现在能安置 30 名下

岗林区职工就业，每到浆果采收季还能间接带动 5000 名
本地村民进山采摘，依靠林下资源增收致富。

据了解，塔河县的浆果产业长期存在产业链低端、初
级原浆产品附加值低、同质化低价竞争等痛
点，优质原料卖不上价，是制约产业增收
的一大短板。为打破“只做原料供货
商”的困局，县里鼓励中小型加工企
业走单品深耕、自主品牌路线。

乐芭迪的发展模式，也为
县域内体量有限、产能偏小的
加工企业提供了发展样本：
依托自有加工技术打造差异
化单品，依托电商渠道直面
终端消费者，避开原料外销
的低价竞争，让塔河浆果资
源真正转化为品牌收益。

让原料“开口说话”的品牌突围

作为塔河浆果产业龙头企业，大兴安岭超越野生浆果开发
有限责任公司的厂区规模、产品丰富度，给人留下很深印象。
建厂 20 余年，企业完成了从单一原料出口向全品类深加工的
跨越式转型。

“早年我们只把蓝莓、蔓越莓鲜果低价出口到海外。国外
简单加工后，再以高价卖回国内。我们守着最好的原料，却拿
不到产业利润大头。2007 年我们下定决心向深加工转型，彻
底改变这个局面。”总经理袁雅芹聊起转型初衷，格外感慨。

依托有机野生蓝莓、蔓越莓基地的原料保障，公司搭建起
差异化的产品体系。袁雅芹介绍，企业研发了集合 7 种野生
浆果调配的复合原浆，延伸出果酒、饮料、口服液、压片糖果等
8 大类 40 余款产品。浆果富含维生素 C、黄酮等营养成分，是
产品出圈的核心卖点。未来企业计划将浆果与坚果复配，研

发新式主流饮品。
品牌布局上，公司细分赛道精

准定位，销售渠道实现了线上线下全域
覆盖。同时长期和本地院校开展产学研

合作，配套完整专利与学术研究支撑，完整打
通“山林浆果原料—精深加工—多品牌终端
销售”全产业链，大幅提高林下浆果的产业附

加值。
过去塔河浆果仅外销初级鲜果，利

润大量外流，如今当地构建起“生态管护
—标准化加工—多渠道品牌运营”
完整产业体系，走出了适配北疆边
境林区的林下经济之路。

一颗果子的全产业链“变形记”

这次深入塔河林海走访，一路上和采山村
民、企业负责人、车间工人反复交流，最触动我
的，是当地发展林下产业始终保有一份克制与清
醒。不同于一些地区一味追求产量扩张，塔河从
业者最先思考的，是如何和山林共生。

驱车返程时，路边依旧能看见背着浆果下山
的村民，桶里沉甸甸的野果，不再是简单的山间
野物，而是大兴安岭绿色转型的希望。守护森
林、精深加工、打造品牌，小小浆果串联起生态保
护、企业发展、群众增收的完整闭环。期待未来
更多来自大兴安岭的寒地浆果产品走出东北，让
全国消费者尝到这片纯净林海孕育出的自然滋
味，让林下经济持续滋养这片绿水青山。
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上山溯源上山溯源。。


