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双鸭山薛慧宇

建立彩泥工厂
每年去教脑瘫儿

生活报讯（见习记者刘维娜 记者李丹）“现在我们要把白色的彩泥
团成圆圈，做成熊猫的小肚子。”薛慧宇正教着小朋友做彩泥。薛慧宇是
双鸭山集贤县的一名80后创业者，而她所做的就是彩泥和儿童手工材料
包。这一切都源于薛慧宇自己爱玩彩泥，把爱好发展成事业，通过13年
的打拼，她有了自己的产业，还在闲暇之余去康复中心教那里的孩子做彩
泥。近日，生活报记者采访了她。

哈尔滨张笑颜

耐心陪伴拒看牙儿童
上门为老人换假牙

生活报讯（实习生邢轩祎 李雨桐 见习记者刘维娜 记者李丹）“好好刷
牙，饭后记得用牙线。”张笑颜送走了最后一名患者，才有机会活动一下酸痛
的肩膀和腰，准备下班。自2011年创办口腔医疗机构，张笑颜义诊服务六
七千人，为他们重塑健康牙齿。近日，生活报记者见到了他。

从2017年开始，薛慧宇每年
都会带领团队，慰问脑瘫康复中心
的孩子们，给他们送去彩泥和生活
物资。“这些孩子的手指精细度都
不高，玩彩泥能帮助他们锻炼。”薛
慧宇说，“既能减轻他们的症状，也
能陪伴他们，我觉得这件事特别有
意义。”南南（化名）是脑瘫康复中

心的一名弃婴，一直生活在康复中
心。“我们一开始去，已经8岁的他
什么都做不出来，后来通过我们送
给他的彩泥包，南南越做越好，也
乐观了很多。”

从2017年至今，薛慧宇每年
都会去几次脑瘫康复中心，“只要
有空就去看看。”

慰问脑瘫康复中心的孩子

80后的薛慧宇，想法比较先
进，她创业之初就搭建好了网店。

“我是集贤县第一批开网店的，那
时候开网店最大的困难就是物
流。”薛慧宇说，“我记得很清楚，那
时候发一件货运费要15元。而我
当时的玩偶售价在20元至30元
间，还是包邮的。可以说基本上是
不赚钱的。”而之所以这么做，薛慧
宇表示，为了口碑。“口碑上来了，
就不怕销量了，后来我就有批发的
订单了。”而在做着这些的同时，薛
慧宇和姐姐们还建立起了彩泥工
厂，直接自己制作彩泥。

2015年时，为顺应市场需求，
薛慧宇对工厂做了一次大改革，那
就是从单纯的销售彩泥，到制作材
料包。“以前可能是直接打包出12
色的彩泥，现在要根据客户想做什
么东西配彩泥，比如这个材料包是
做一个仙人掌，那我就配上足够的
绿色和棕色，还有细节处的配色。
材料包里还要有工具和其他搭配

的用具。”薛慧宇说，这部分的工作
量不算什么，唯一让她觉得难办的
就是材料包的说明书和教学视频。

为了配上说明书，薛慧宇自学
PS技术，为了拍摄教学视频，她又
学习拍摄和剪辑。“这些是我以前
从没接触过的，我只能一边摸索一
边弄。”那时候的薛慧宇和姐姐们
经常是白天上完班，晚上还要加班
学习。“我妹妹做事很认真，那时候
我俩拍摄教学视频，我来操作，她
负责拍摄和剪辑。我拍完都要晚
上10点了，她还要接着剪辑。”薛
慧宇的姐姐薛慧敏表示，“两个多
月吧，我们拍摄的教学视频就很好
了，镜头位置也很准，剪辑也流畅，
客户反馈都很好。”

2011年时，根据市场的需求，
薛慧宇又加入了儿童手工玩具和
考古玩具。经过两次的转型，现在
薛慧宇已经有了很稳定的客户群
体，并已注册商标3个，著作权100
余件。

线上零售赚口碑工厂面临两次转型

2005年，薛慧宇大学毕业后来
到上海打拼。“我大学学的是农林经
济，但是没从事这方面的工作。”薛
慧宇说，毕业时她就打算自己创业，
但由于经验和资金都短缺，只能选
择去打工。2008年，在上海工作3
年的她回到家乡打算创业。

“就是在回家考察的这段时间，
我接触了彩泥。觉得特别好玩，也
很减压。然后，我就想能不能用彩

泥做点什么？”爱上玩彩泥后，薛慧
宇做的各种小玩偶都很漂亮，很多
朋友见了，都觉得她的手艺可以摆
摊了。就这样，薛慧宇在当地的商
场，租了一个柜台，真的就卖起了彩
泥做的玩偶。“我当时做这个就想线
上线下一起卖，还让合伙的姐姐去
学习了怎么制作彩泥，从源头抓
起。”就这样，薛慧宇和姐姐们的彩
泥事业风风火火地开始了。

从爱玩彩泥到靠彩泥赚钱

2007年，25岁的张笑颜从哈尔
滨医科大学口腔医学专业毕业了，毕
业后的他来到一家民营中医院的口
腔科工作。“那时候一个月最多能有
两三个人来看牙，科室一直亏损。”张
笑颜苦笑着说，“来中医院的一般都
是中老年人，他们不太信任年轻医
生。”除了这些，口腔诊室的地理位置
也不是很好，“我们诊室对面就是煎
药室，熬中药的苦味每天都飘到我们
这儿来，而且口腔科还设在二楼，上
下楼也不方便。”

张笑颜发现了这些问题，立刻想
办法解决。“我申请买了两个大风扇，
一个放煎药室把药味往外面吹，一个
放我们诊室，把外面的风往屋里吹，
这样诊室就没有什么药味了。”张笑
颜笑着对记者说，“我还印了不少宣
传单，拜托别的科室的医生帮我们
发，然后，我们几个年轻医生也会白
天出去发。”努力终有回报，2008年
的时候，口腔科每天都会有两三名患
者前来就医。“第二年科室就盈利
了。”张笑颜说。

大胆行动帮口腔科扭亏为盈

从业几年后，张笑颜为了更大发
展，决定自己创业。“时间长了，我发
现在中医院的口腔科中能开展的医
疗项目比较有限，就想做服务内容更
精细、更丰富的口腔专科，就和一起
在中医院工作的两个大学同学商量
着，一起出来单干。”2011年末，张笑
颜的口腔医疗机构正式营业。

张笑颜最头痛的是儿童患者。
“小患者的哭闹和抗拒，让我无从下
手。”张笑颜无奈地说。4岁的小西
（化名）特别抗拒看牙，“我记得她刚

来的时候，在我们医院的游乐场里发
脾气，一直把玩具往外扔。”面对小
西，张笑颜没有强迫她看病，也没有
不接受她，而是陪伴她。张笑颜让小
西的父母每周都领孩子来医院的游
乐区玩，而他只要有时间就会过来陪
小西。渐渐地两人熟悉了，小西不再
抗拒张笑颜。一年后，小西终于可以
接受看牙了。在张笑颜的耐心陪伴
下，像小西这样的儿童患者越来越
多。而张笑颜也总结出了“先哄孩子
再治牙”的小儿口腔诊疗技巧。

创立口腔医疗机构总结儿牙诊疗技巧

从2014年起，张笑颜就带着自
己的团队去市、县、乡进行义务诊
疗。“我们义诊了几十次了，总计差不
多有六七千人了。”张笑颜告诉生活
报记者，“我们进行义诊的时候老人
和小孩子比较多，还会联合社区进行
助老行动。”

谈及义诊的事情，张笑颜很开
心。“叔叔阿姨们都很好，义诊完总是
舍不得我们。我记得一次我义诊
完，一位阿姨给我送来了很多水果，
看着老人步履蹒跚地拎着水果走
来，我心里很不是滋味，也是那一次

让我觉得自己做的事情很值得。”张
笑颜说到。

陈阿姨（化名）是一位瘫痪的老
人，出行不方便，老人的女儿和女婿
为她镶的假牙不合适。“我妈出不去
门，假牙换了好几回都不合适，我们
也挺着急。”老人的女儿说，“正好知
道张医生义诊，我们就把他请到家里
了。”张笑颜在义诊时利用自己的午
休时间赶到陈阿姨家里。经过调试，
为她做了新的假牙。“牙口好胃口就
好了，陈阿姨特别感谢我，我们道别
的时候，她一直拉着我的手说谢谢。”

爱心义诊 7年时间义诊七千人
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人物·体彩

生活报中缝阅读指南

有温度的报纸有温度的报纸
有价值的便民信息有价值的便民信息

就看生活报就看生活报

1、周一、周日：
企业招聘专栏
个人求职免费刊登
2、周三、周六：
征婚专栏
3、周一到周日：
老年公寓专栏
4、周一到周日：
搬家专栏
5、周一到周日：
助农专栏—武夷山茶场
6、周一到周日：
丢失声明、公告专栏
7、周一到周日：
房产公示专栏

刊登
电话13796106320

助农电商平台
回馈生活报读者

价格一降到底/免费包邮

福建武夷山直邮福建武夷山直邮
简包装简包装

大红袍伴手礼礼盒：
88元/盒（150克）

正山小种伴手礼礼盒：
98元/盒（150克）

13613600156订购
电话

大红袍岩茶：约8.3克/泡，果香小种：约5克/泡

正山小种：158元/250克
赠送：98元大红袍/250克

13613600156订购
电话

大红袍6泡
原价19.9元/盒

特惠：买2盒送1盒

13613600156订购
电话

大红袍半斤装
原价98元/盒

特惠：买1盒送1盒

13613600156订购
电话

果香小种10泡
原价25.9元/盒

特惠：买2盒送1盒

13613600156订购
电话

喝好茶喝好茶

体育彩票
黑龙江省体育彩票管理中心协办

关琳琳的爱人王大宇自主创
业，开了一所口才学校。夫妻俩都
热心公益，王大宇的学校经常开办
免费公益课，年均送教下乡30余
次。

小严（化名）是个特殊的孩子，
父亲病世，母亲带他过着清贫的生
活，而他本身又有些自闭。“起初是
县妇联联系的我们，说明了孩子的
情况，因为我们自己也有孩子，知道

带孩子的辛苦，更能理解一位单亲
妈妈带着一个自闭孩子的艰辛，就
想尽自己所能帮助他们。”王大宇告
诉生活报记者，“当时想，让孩子来
我们学校学习语言，能让他张嘴说
话就是进步。没想到，五年之后，小
严的性格也变得开朗、向上了，还经
常参加学校组织的各类演讲比赛。

“看着他一点一滴的变化，我们心里
特别满足。”关琳琳开心地说。

夫妻同心热心公益

生活报讯（杜昉）11月5日，绥化
市明水县购彩者F先生携哥哥、弟弟到
省体彩中心兑奖，他在位于明水县康盈
医院东侧的2320020809体彩实体店
刮出了“宝石之王”150万元头奖。“宝
石之王”面值30元，奖级是体彩顶呱刮
即开票中最高的，堪称“奖金之王”。

据了解，F先生是一位90后，平时

喜欢买各种玩法的体育彩票，由于性子
急，希望彩票马上就能开奖，对顶呱刮
即开票更是情有独钟，只要去体彩实体
店，肯定要刮几张试试手气。

谈到这笔大奖的奖金如何使用，F
先生说，他打算和哥哥、弟弟分享，因为
哥仨都一直坚持买体彩顶呱刮即开票，
为了中大奖，他们已经等待很多年了。

绥化购彩者刮中“宝石之王”150万大奖

生活报讯（见习记
者齐杨如意 记者吴哲）
11月 6日晚，体彩大乐
透第21127期开奖。当
期开奖号码为：前区01
02 15 17 26，后 区 02
11。

本期一等奖开出 3
注，分落安徽、河南、云
南，单注奖金1000万元，
遗憾的是三注头奖均没
有追加。二等奖开出64
注，单注奖金 22.4 万余
元，其中26注选择追加，
多得奖金 17.9 万余元。
本期大乐透全国销售金
额为 3.05 亿元，计奖结
束后奖池余额 13.7 亿
元。

大乐透头奖3注
1000万分落3地
奖池余额13.7亿元

生活报讯（许褚）一夜之间10元
“变”成500万元，山东临沂的田先生
（化姓）最近收获了七星彩带来的大
惊喜。体彩七星彩第21122期开奖，
田先生喜中一等奖1注，奖金 500万
元。得知中奖后，田先生夫妇火速赶
往山东体彩中心兴高采烈地领取了
奖金。

“这彩票是我买的，在我媳妇那里
保管着。”衣着朴素的田先生边说边让
妻子把彩票拿了出来，这是一张投注金
额10元5注的单式票。

田先生说：“开奖当天晚上就知道
中奖了，我们马上就来兑奖，一切都挺
顺利的。”他介绍，开奖当天他和几个朋
友在外吃饭，接到媳妇电话说，家里有
急事需要他回家处理一下。田先生赶
紧回到家，媳妇兴奋地拿着彩票对他
说：“我们是不是中大奖了？你这个‘专
业人士’快来确认一下！”田先生一看当
期开奖结果，数字和顺序都对，他不放
心又上网查询了一下，还是这个开奖结
果，“我们中了500万！”

夫妻俩兴奋得一夜无眠，商议尽快
去体彩中心兑奖，落袋为安。“一夜之间
10元‘变’成500万，好神奇啊！”说起这
张中奖彩票，田先生满脸幸福：“这张彩
票上的投注号码，是两年前用父母、妻

子、孩子的生日和我们的结婚纪念日组
成的一组‘密码’。”田先生说：他觉得一
家人能相知相守，非常值得珍惜，所以
每逢家人生日和纪念日,他都会送上一
束花和一个蛋糕，给生活增添一些浪漫
色彩。两年来，这5注号码他每期必买

“虽然每期只花10元钱，但我觉得这是
对美好生活的一种期望，如今喜中大
奖，我觉得是我们家人的‘缘分’给我带
来的幸运！”

说到奖金的用途，田先生表示，
他非常感恩幸运的眷顾，和妻子商议
好了，首先用来提高父母晚年的生活
质量，其次要还清家里的房贷，好好
培养孩子，为他提供更好的学习条
件。

男子10元中七星彩500万大奖
选号用的家人生日

齐齐哈尔龙江县关琳琳：

为老夫妻跑腿的贴心“闺女”
生活报讯（见习记者刘维娜 记者李丹）“咱家有没有换洗的衣物？”正在耐心询问老

人的，是齐齐哈尔市龙江县第一小学教师关琳琳。由于疫情，克东县古城村的贺殿海夫妇
被隔离不能回家，关琳琳就经常打电话询问老人有什么需求。“大爷大妈隔离不容易，我就
尽我所能吧。”关琳琳腼腆地说。2019年，关琳琳参加了去农村宣传政策的工作，直到今
年7月才结束。在近两年的工作中，她每天早出晚归，为村民送去了温暖。近日，生活报
记者采访了关琳琳。

2019年9月，关琳琳所在的学校选派
优秀教师到农村开展政策宣传工作，在动员
会上，她主动请缨。“我没考虑那么多，当时
就觉得自己毕业就当老师了，从来没有体验
过学校以外的生活。而我一直都有帮助别
人的想法，遇到这个机会就主动申请了。”

1988年出生的关琳琳，是家里的独生
女。她在出发前就做好了面对各种困难的
准备。“刚开始我们去克东普查时，20多天

没回家，那时候我女儿才6岁，总哭着问我
什么时候回去。”关琳琳说，“这两年顾不上
女儿，觉得挺对不起她的。”后来关琳琳回
到龙江县继续工作，领导考虑到她的情况，
就每天晚上让她回家了。“我每天六点半出
发，回家时都是晚上九十点钟了，加班的话
晚上十一点才能到家。”关琳琳告诉生活报
记者。“工作时经常来不及吃饭，我包里常
备着面包、饼干。”

六点半出门 工作到深夜回家

郑检夫妇是关琳琳所帮扶的龙江县山
泉镇红胜村的一对老夫妻，“大爷大娘都70
多岁了，子女条件也都不好，顾不上照顾他
们。”关琳琳说，在一次走访过程中，她注意
到了这对老夫妻。了解郑检老两口的情况
后，她坚持每周去老人家里一次，帮他们打
扫卫生、料理家务，并查看老人的身体状
况。除日常帮扶外，关琳琳每个月都会去

医院帮老人代办领药，再送到老人家中，一
坚持就是近两年。

“只要有需要跑腿的活我都会全力帮
他们解决，能为他们解决点实际困难，哪怕
是一件很小的事，对他们来说也是一份温
暖。”关琳琳告诉记者。“丫头啊，她可比我
亲闺女还亲……”郑检提起关琳琳赞不绝
口，直说比自己子女还贴心。

老两口的贴心“闺女”


