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★2020年6月17日，中国太保沪伦通全球存托凭证(GDR)于伦
敦证券交易所正式挂牌(证券代码:CPIC)交易

★中国太保由此成为在上海、香港、伦敦三地上市的中国保险
企业

★引入国际战略性投资，全球范围内配置资源，完善国际化布
局，全力助推“转型2.0”战略冲刺

广告广告

压岁钱现状：
孩子的小富翁时代
随着生活水平的不断提升，

压岁钱已成为孩子们春节期间
的重要收入来源。不少孩子因
此一跃成为“小富翁”。面对这
笔突如其来的财富，如何合理打
理，成为了家长们亟待解决的问
题。

压岁钱不仅是孩子的一笔
小财富，更是教育孩子理财观念
的绝佳契机。

选择理财工具：
考虑要长远

在帮助孩子打理压岁钱时，选择正
确的金融工具至关重要。家长需要引导
孩子树立正确的理财观念，选择安全、稳
健的理财方式。在众多金融工具中，保
险产品因其独特的特点，成为了许多家
庭的优选。

保险产品：
收益有期盼

保险产品，特别是分红型保险，因其

潜在的收益性而受到青睐。保险公
司每年会确定各分红保险账户的可
分配盈余，并分配给保单持有人，分
配比例不低于可分配盈余的70%。

压岁钱与财商教育：
开启孩子的财商之门
通过压岁钱打理，家长可以引导

孩子学会理财，培养孩子的财商意识。
让孩子了解储蓄、投资等基本概念，学
会如何规划和管理自己的财富。这不
仅有助于孩子形成良好的消费习惯，
还能为孩子的未来打下坚实的基础。

中国宝宝的压岁钱“膨胀计划”
以分红险为起点 培养小小理财家

扫码可以参加
“有家园好团圆、有
保单不孤单”系列
活动！

具体详情请联系您身边的保险规划师

养老规划的重要性

随着人口老龄化的加剧和长寿时
代的到来，越来越多的人开始意识到
养老规划的重要性。想要美好的养老
生活，仅靠存钱是不够的，需要更加科
学的配比规划。本文将引入蓄水池理
论，帮助大家更清晰地理解养老资金
规划的三要素。

蓄水池的三要素

·长：延长养老金储备时间

越早越好，可以逐步增加养老金
的储备量。

·宽：多元化配置养老金产品
通过保险、基金等产品满足个性

化需求。
·高：增加养老金储备量
在满足自身风险承受能力的前提

下配置养老金产品。
蓄水池理论不仅为我们提供了一

个清晰的养老金规划框架，还强调了
规划中的关键要素。通过延长储备时
间、多元化配置产品和增加养老金储

备量，我们可以在人生奋斗期稳步将
养老金蓄水池装满“水”。

提前规划，尽早行动

每个人都会老去，养老是我们都
将面临的问题。通过科学规划养老金

“蓄水池”的长、宽、高三个维度，稳步
将养老金蓄水池装满“水”。提前做养
老规划，不仅可以实现养老金的逐步
增加，更能享受未来美好的养老生活，
因此，让我们尽早行动起来，为自己的
美好养老生活做好充分准备！

中国大宝宝的养老金中国大宝宝的养老金““蓄水池蓄水池””
科学规划 越早越好

以分红险为起点
培养小小理财家

压岁钱打理不
仅关乎孩子的财富增

长，更关乎孩子的财商教
育。选择分红险作为起点，为孩

子提供了学习理财的宝贵机会。让
我们以分红险为起点，共同培养小小
理财家，为孩子的未来加油助力！

未来可期未来可期，，中国太保与您中国太保与您
稳健前行稳健前行，，共创美好生活共创美好生活

日拱一卒无有尽,功不唐捐终入海。在过去的日子里，中国太保行而不辍,稳健成
长，为客户、投资人和全社会创造了美好的价值。未来,中国太保将会继续长航，推出
更加优质的产品和服务，与您分享这份喜悦与经营成果。太平洋保险，在您身边！

中国太平洋保险（集团）股份有限公司（以
下简称“太平洋保险”），自1991年成立以来，
已发展成为一家综合性保险集团，并在A+
H+G三地成功上市。太平洋保险以“成为行
业高质量发展的引领者”为愿景，做精做深主
业，拥有人寿保险、财产保险、养老保险、健康
保险、农业保险及资产管理等全牌照，致力于
为客户提供全方位的风险保障、财富规划和资
产管理服务。

太平洋寿险：
深化转型，成果显著

中国太平洋人寿保险股份有限公司（以下
简称“太平洋寿险”）成立于 2001年 11月上
海，是中国太平洋保险（集团）股份有限公司旗

下专业寿险子公司。
太平洋寿险以“打造服务体验最佳的寿险

公司，做寿险行业的长期主义者”为使命愿景，
纵深推进“长航行动”深化转型。2023年，公
司实现规模保费 2,528.17 亿元，同比增长
3.2%；实现新业务价值109.62亿元，同比增长
19.1%；综合偿付能力充足率210%，高于监管
要求。

太保服务：
责任、智慧、温度的品牌

太平洋寿险建立了覆盖全国的销售网络
和多元化服务平台。公司坚持以客户需求为
中心，围绕“健康保障、养老传承、财富管理”的
产品服务金三角，打造客户驱动的产服供给和

迭代模式，为客户提供覆盖全生命周期的“保
险+服务”综合解决方案。

技术创新：
智能化服务，提升效能

太平洋寿险不断加快人工智能和大数据
等新技术应用，推进投保、核保、理赔、客服等
运营服务全流程的数字化、智能化。这不仅提
升了客户服务体验和运营效能，还为客户提供
了更加便捷、高效的保险服务。

诚信经营：
赢得市场认可

太平洋保险始终坚持诚信经营，认真履行
保险责任，切实保障保险消费者的合法权益。

多年来，公司凭借卓越的服务质量和诚信经营
的理念，赢得了市场的广泛认可和赞誉。
2021年以来，历次人身保险（寿险、意外险、健
康险业务）服务质量指数、消保监管评价得分
均列行业前茅。

展望未来：
锚定长期主义，共创美好未来

未来，我们将牢牢抓紧时代的接力棒，锚
定长期主义，用实干有为践行伟大时代赋予的
新使命，让“稳”更有底气，让“进”更有动力，让

“立”更有方向，牢记国家嘱托，不负人民期待，
不断开创新时代保险业高质量发展的全新局
面在建设金融强国的伟大征程中作出新的更
大贡献。

走进太保，生生不息

世界500强 中国太保连续14年入选《财富》世界500强

拥抱太保，共话未来

太平洋寿险以满足人民美好生活需求为己任，公司围绕客户需求，全
力打造责任、智慧、温度的“太保服务”品牌。

太保服务，是一种成人达己的实力担当

成立以来，公司始终把自身发展融入国家发展大局，紧跟“人民所想”，
坚持“以客户需求为导向”，立足保险本业，布局关键领域，对不同客群的差
异化需求，组织自身的资源和能力来针对性地予以满足，通过持续优化“太
保服务”供给，让保险惠及更广泛人群，在持续为民服务中成人达己、做大
做强。

太保服务，是一场穿越时光的相伴相守

围绕您与家人的健康、养老、财富需求，我们升级金三角体系，依托中国太
保集团内部丰富的大康养生态，甄选整合公司外部的优质服务资源，持续提升

“产品+服务”供给能力，提供覆盖全生命周期的家庭综合解决方案。

太保蓝本是太平洋寿险为客户用心打造的“保险产品+健康服务”一体化解决方案，内容覆盖诊前、诊中、诊
后的健康管理、就医绿色通道等医疗服务。通过整合国内优质医疗资源，为客户提供高效、便捷、优质的就医协
助服务，守护客户及家人的健康。

太平洋寿险携手上海细胞治疗集团，为客户提供免疫细胞冻存服务。运用高保真技术将健康免疫细胞储
存，为客户和家人备份生命资源，改善生命的长度和丰度。

太保家园以“服务新时代美好养老生活”为使命，以“快乐、健康、长寿”为品牌价值主张,提供幸福家庭的养老解决方
案。按照“南北呼应、东西并进、全国连锁、全龄覆盖”的发展思路，已在长三角、大湾区、环渤海、成渝及中部地区投资落地
项目15个，已开业运营9个。“太保家园”围绕安居、美食、文娱、健康、智能等五大方面，提供全年龄覆盖、全天候响应、全
方位呵护的高品质养老服务，让长者乐享“舒心、开心、欢心、安心、省心”的美好时光。

我们承诺，以诚信经营锻造卓越口碑，以专业保障守护美好生活，以匠心服务打造优质体验。展望未来，我们将践
行长期主义，与您携手相伴,共话美好未来,共享美好生活！将践行长期主义，建设“保险+服务”大生态，打造客户服务

“芯”体验,持续提升客户导向的服务能力，不负您的信任与期待！与您携手相伴,共话美好未来,共享美好生活！

3、太保家园：
高品质养老服务，乐享美好时光

2、细胞存储：
看见细胞的力量·储存健康的未来

1、太保蓝本：
地久天长·一站式就医绿通服务

携手太保，未来可期 同心同行的心灵约定

投资有风险 理财需谨慎


